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Saluda

El Dia de la Persona Emprendedora de la Comunitat
Valenciana celebra en 2014 su novena edicidn, fruto
de una evolucién en el tiempo que la Generalitat
Valenciana, a través del Instituto Valenciano de
Competitividad Empresarial (IVACE], ha ido recorriendo
junto a los demas agentes econdmicos y sociales que
representan el ecosistema del emprendimiento de la
Comunitat Valenciana.

La realizacién de la macrojornada que se celebra
en Valencia el 27 de noviembre, bajo el lema Focus
Business, suponela culminaciondeunanodetrabajode
dinamizacion, alo largo de todo el territorio de nuestra
Comunitat y se convierte en un punto de encuentro de
la oferta y la demanda de servicios dirigidos a PYMES y
emprendedores, con el objetivo de fomentarla creacién
deiniciativas empresariales y reforzar su consolidacion
y competitividad.

iy oM

Esta IX edicién realiza, ademas, un singular esfuerzo
en la oferta de servicios avanzados dirigidos a PYMES
y emprendedores en las areas de Internacionalizacion,
Financiaciéon e Innovacién en Europa, tanto en los
aspectos de asesoramiento empresarial como en
conocimiento de programas europeos y en un conjunto
de actividades de informacién y benchmarking, con un
Unico objetivo: apoyar a las PYMES en su desarrollo en
un entorno econémico global.

Todo ello configura un modelo de organizacién y
servicios del Dia de la Persona Emprendedora de la
Comunitat Valenciana, unico y diferente en el ambito
de la promocion del emprendimiento, cuya gran
fortaleza radica en el partenariado publico y privado
que ha sido capaz de ir aglutinando a lo largo de los
anos, con rigor y con la colaboracion desinteresada
de los mejores expertos, profesionales, profesores y
entidades. Deseamos que, también este afo, el DPECV
aporte y abra nuevas posibilidades de cecimiento a
nuestros emprendedores y a las pequenas y medianas
empresas en su constante actitud de reemprender.

JOAQUIN RI0S CASANOVA
Director General de Industria y del Instituto Valenciano
de Competitividad Empresarial (IVACE)

o] PYMESYEMPRENDEDORES
FOCUS BUSINESS

27.11.2014
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Presentacion DPECV2014

El Dia de la Persona Emprendedora de la Comunitat
Valenciana 2014 afronta su novena edicién bajo el
lema Focus Business. Tras un afio de intenso trabajo a
favor del emprendimiento en la Comunitat Valenciana,
esta macrojornada focaliza su actividad en torno a la
empresa, emprendedores y PYMES.

La macrojornada de Valencia culmina un proceso de
dinamizacion territorial en el que participan entidades,
de caracter publico y privado, empresas, profesionales
y emprendedores, entre las que cabe destacar las 3
jornadas que tienenlugarenAlicante, Castellén yValencia.

« 16.000 m2 de espacio expositivo y conferencias
» 12 horas de actividades

» Mas de 250 presentaciones, conferencias y talleres a
cargo de mas de 400 ponentes

» Mas de 450 entidades colaboradoras
« 8 dreas de Asesoramiento Empresarial
* Aprendizaje Emprendedor

* Networking

« Concursos, Retos para Emprendedores y Premios
Focus Business
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Europa espacio de EI MBO (Management Marketing de bajo
oportunidades para ~ buy out) coste para realizar
PYMES y como f"é!“”.'a de contactos

Emprendedores emprendimiento comerciales dtiles

Aspectos clave del Aprende a programar  Hola Miedo, Subvenciones,
E-commerce: modelo y plan de ayudas y tramites

emprendiendo en
la red

;Qué ayudas puedo
encontrar para
desarrollar mi
proyecto?: Redes de
apoyo a la creacion
de empresas

Cémo no arruinarse
al montar su
comercio

Problemas comunes
con los que se
encuentran las
mujeres
emprendedoras

Innovar con éxito

La Fiscalidad y la
contratacion del
auténomo

SECOT, una
experiencia de
colaboracion para el
emprendedurismo
entre generaciones

negocio

Impulsa tu startup
mediante las
aceleradoras de
empresas

Business Angels:
;Como generar
confianza en un
inversor?
Experiencias Inversor
- Emprendedor

Capital riesgo.
;Como financiar un
proyecto innovador?
Una visién local e
internacional

Financiacién online:
un mundo a tu
alcance

Emprendedores vs
Inversores: jEntre el
amor y el odio!
Claves para captary
convivir con éxito
con los inversores de
tu startup

Mecanismos de
financiacion para
nuevas empresas y
EBT's

Ecodisefio: una
oportunidad de
negocio para la
empresa

Presentacion de
empresas
ecoinnovadoras

Coémo presentar un
business plan

atractivo basado en

la Ecoinnovacion.
Plataforma INNEON

Cémo mejorar proyectos

emprendedores
mediante técnicas de
gamificacion

Vendo todo lo que
quiero

El primer mito sobre

la gestion perfecta
del trabajo "es que
existe"

Horchata & Twitts

videojuegos, otra via

de emprendimiento

Nuevos modelos de
negocio, el gran
universo de las

aplicaciones méviles

Marketing online

para lanzar y mejorar
las ventas en nuevos

negocios

Emprende con las
(ltimas tendencias

de Google: Hangout y

Google glass

Pasos para
informatizar tu
empresa

La evolucion de la
PYME en la Nube

Construyendo la
tienda online de tu
negocio

Reinventando el

periodismo a través
del emprendimiento

ya soy emprendedor

Cémo innovar desde
el cliente. Design
Thinking

Pistas promocionales
para descubrir
tendencias

Cémo crear un
modelo de negocio
en internet con éxito

Actitud del Emprendedor
frente al nuevo
paradigma social y
econémico

Creatividad, el motor
de la innovacion

La oportunidad esté
cerca, ;te atreves a
mirar?

Distintos modelos de
negocio gracias a
internet

Experiencias
Emprendedoras:
IKEA, Herbolario
Navarro e Idai
Nature

Emprender en
primera persona

El éxito exige
concentrarnos en lo
que nos genera
“resultados”

Acto de entrega de
Premios y clausura
del DPECV 2014

;Estés innovando o lo
necesitas? Inspirate en
empresas con
problemas como los
tuyos y sus soluciones
innovadoras

Creacion de
océanos azules
mediante ideas
disruptivas,
OHUSUAS

La mediacion, una

buena alternativa para

el sector empresarial

Lo que no se

comunica, no existe

La organizacion
fractal. Cémo
preservar lo mejor de
una startup

El nuevo camino del

mundo editorial
tradicional

;30 minutos para
comer o para
cambiar?

Comunicar para
influir y resistir.
Preparando las
empresas para el
futuro

Marketing
automation

Dinamizando el
emprendimiento desde

la formacién profesional

de inicio de
actividad

Exportar, ;por
donde empiezo?

Erasmus para
jovenes
emprendedores:
Una experiencia
beneficiosa

Herramientas
low-cost de
marketing digital
para la
internacionalizacion

Cémo hacer
negocios en Asiay
Latam.
Internacionaliza tu
empresa

;Estd mi web
preparada para mi
expansion
internacional?

100 consejos para
vender en internet
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GESTION EMPRESARIAL

3?Planta

TICS, INTERNET Y REDES SOCIALES

22 Planta

VENTAS, MARKETING E INTERNACIONALIZACION

CENTRO DE EVENTOS
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1 A Auditorio

Proteccion legal del
emprendedor desde un

punto de vista
tecnolégico

Innovacion, cultura y

estrategia en mi
negocio

Las claves para
emprender en el
entorno digital

A vueltas con el
emprendedor

La privacidad en el

disefio de una startup

Inteligencia emocional
aplicada a las ventas

Ciencia y negocio

Iniciador Valencia

Entrepreneurship
experience

Commercial pitch

Elevator pitch

La marca personal
como medio para
hacer negocios por
todo el mundo

El lider emprendedor:
La aventura de crear
un equipo Lean

La responsabilidad de
los administradores y
socios en las
sociedades mercantiles

La Ley 14/2013 de
Emprendedores: ;hacia
una Ley de Segunda
Oportunidad?

Espacios de trabajo
colaborativo

Emprender con valor

Generar oportunidades
de negocio y actividad
emprendedora en el
territorio. El desarrollo
local participativo

Emprender en grupo
a través de una
cooperativa

Servicios y herramien-
tas locales de apoyo y
acompafiamiento al
emprendedor. El
municipio como punto
de partida hacia el
éxito emprendedor

Casos de
emprendedores
sociales reales

De los FabLabs a las Fab
ICOI'IOCE| thdO icia t Cities. De como a fabricacién
0 que la Tranquicia te digital y el movimiento maker
ofrece podra cambiar las ciudades

Emprender en la
economia colaborativa

Economia Colaborativa,
imoda pasajera o nuevo
modelo econémico?

Mi experiencia como
emprendedor en
franquicia

Crowdfunding: Una
forma social de
financiar proyectos

Marketing de influencers:
qué es y qué puede hacer
por mi empresa

Te distingues o te extingues:
Conviértete en un
profesional de escandalo

Hay oportunidades en

El coworking, productores e
sectores maduros

impulsores de la economia
social y colaborativa

La economia social
como espacio de
realizacién humana

Comunica tu idea,
convéncelos

Monedas sociales, ;juna
opcion para el comercio
local?

Emprender desde la
economia del bien
comun: Start EBC Up!

Novedades fiscales en
materia de I+D+iy
oportunidades en el
contexto econémico actual

Inteligencia
emprendedora. 5 claves
para potenciarla desde
la primera infancia

Un mundo en
transformacion
acelerada, una Europa
dormida: la
despertamos 0 nos
vamos

Spin off: oportunidad o
problema

Oportunidades de
negocio para
emprendedores
gastrondmicos en el
sector del turismo

Ocio con "causa", Bioparc.
Recrear naturaleza salvaje
para cambiar conductas

Fuentes de financiacién
para proyectos
emprendedores y
Propiedad Industrial e
Intelectual

Aprende a emprender
creando un entorno
saludable

Lanzarse a la piscina:
aventuras y desventu-
ras en el reto de
emprender

Gamestorming
sherlock |

Gamestorming
sherlock I

Pensando como
emprendedores
innovadores |

Pensando como
emprendedores
innovadores Il

Acto de entrega de

Premios de Concursos

#DPECV2014

Talleres de
emprendimiento,

Colombia Transforma

Pa’lante. 3er ciclo:
Casos exitosos
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ECONOMIA COLABORATIVA Y SOCIAL

INNOVACION TRANSFERENCIA |+-D-+| EUROPA

Aprendizaje emprendedores

FINANCIACION

. . Escuelas de Campus Economia
Emprendeplus | Plaza Central Taller 1 | Taller 2 | Taller 3 | Taller 4 | Taller 5 Emprendejove 1 | Emprendejove 2 Negocio Emprendedor | Colaborativa 1
El sambori del Rl
emprendedor € laideaa
mercado .
;Quieres
emprender en
EGARU: equipo a la vez
De la idea al que V|ajag por
mercado el mundo?
Bae'éf,'n“ﬁﬁge'” ot El Plan, EGARU: INCERTIVIDAD. Mi primer Desayuno con | Taller construye
modelos de la aventura de | De la idea al El juego de saboteador: medios tu robot con
negocio emprender | mercado Lego para YO MISMO Arduino
innovadores emprendedores
IDEA e-+: EI EGARU: La magia de Taller de magia
f;etnefglmcﬂ? De la idea al emprender
solucionador mercado
creativo
H'%’J;Zdeg‘ﬁfr El'Plan, EGARU: (Quieres Gymkhana Cémo lograr Los retos del
dinero a pfnirde laaventura de | Delaideaal | emprenderen Emprenjove equipos de alto  talento
una tendencia de emprender mercado equipo a la vez desempefio con
mercado que V|aja§ por pocos recursos
Taller DECIDETE e+ EGARU: el mundo’
otivacion, .
creatividad personal De la idea al
y estrategia. Rumbo mercado
ala felicidad
interior
IDER S EGARU: Lamagiade | INCERTIVIDAD. Taller de magia |Todo lo que
At (e De la idea al emprender | El juego de necesitas para
problem solving mercado Lego para emprender
emprendedores esté en los
, videojuegos
Bz;l;zr"lgﬁgelo e+: El Plan, EGARU: Charlas 5U
TR la aventura de | De laidea al
negocio emprender mercado
innovadores
Tagl?‘;al)c%r{DETE e+: EGARU: Taller de magia Thinking skills Taller construye
creatividad personal De Iz idea al & Thinking tu robot con
%?;tfrg‘tiglgé:HRumhn mercado design: Arduino
interior pensamiento
Eaﬂlrlr?g'fge;:;ngiig;;: El Plan, EGARU: gﬁg:glodggg?es Speednetworking
a partir de una la aventura de | Delaidea al o
tender:jcia de emprender mercado
mercado
Grupos
Motivem
Tereto a
innovar
Taller construye
tu robot con
Arduino
6 estrategias
para impulsar
tus ventas
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GESTION EMPRESARIAL

TICS, INTERNET Y REDES SOCIALES

VENTAS, MARKETING E INTERNACIONALIZACION

PAB 0
Aprendizaje emprendedores Networking Competicion Asesoramiento empresarial
Economia Economia Operacion Networking Networking Networking | £mirenderiders Europa Financiacion | Internacionalizaci6n 1{ Internacionalizacion 2
Colaborativa 2 | Colaborativa 3 Aprende grupal grupal grupal
Motivate y
emprende
El impacto de Intercambio de | Emprenderiders | Sistema actual Emprendimiento
las plataformas tarjetas () | 50".? ’ec'd"'ale de  social:
de servicios de Lepsalr:&i e?éctricos emprendelr parad 106mo planificar la llegada
consumo y electranicos mejorar el mundo ;Wm&gg{g&g{estmo?
colaborativo : . Servicios de asesoramiento
Juego Exitos y Networking Speed ) personalizado. Icex Conecta
Sorprendedores | fracasos reales  grupal: networking: Tu
del El Espejo oportunidad ) EUSH P becas Talent
K tartUP rograma becas lalenty
emprendedor empresarial (1) Elrr)]prendenders R, Export Jobs - IVACE
herramienta para
Hablando con creceren Europa La busqueda Oportunidades de
Echaleku & continua de negocios con China
Megias, ;como Mg e sin salir de Espafia: - prineros pasos en la
educamos para tu Startup: internacionalizacion  intemacionalizacion.
7 Crowdfunding y alainversa Programa Icex Next - ICEX
emprender? . Aceleracion Como optimizar la
Juego Emocnona atu Emprenderiders Descubre como participacion en misiones
Sorprendedores  cliente [ acelerar tu idea de comerciales o ferias - IVACE
negocio al Becas de
mercado en 9 internacionalizacion - ICEX
meses con Climate
Cémo conseguir Networking Speed Intercambio de KIC Accelerator Tu oportunidad Certificacion OFA:
malyor retencién grupal: networking: Tu | tarjetas (Il) :“S"‘;.me.“m.l?ara
en los usuarios El Espejo oportunidad ) aloptimizasion iCol do al mercado?
de tu startup Brandemprende: pel e[n)mresarial an Emprenderiders del comercio EIAN BOORTAT e
Consigue que (V) internacional - C. de Comercio
hablen de ti Coaching para PYMES
IVACE INTERNACIONAL
enf Becas de
Juego Ecodlsenol enel internacionalizacion - ICEX
Sorprendedores sector de la
- construccion y 2 :
Por qué Blablacar el habitat Como potenciar
gesmonto el mi talento en los
nunca hables con i mercados £Como abordar mi salida al
desconocidos Presentacién internacionales?  gerior? ;por qué mercado
oficial OP 2015 “Estr'?_teglas de empiezo? - C de Comercio
A i coaching o Una alternativa a la financiacion
Juego Biomimética: FL&S%}E&CIDH del intercultural tradicional: Cmo presentar u proyecto
Sorprendedores hatmayjor base de elmrgrenglse sy aimersors eranens - VACE
atos de re {Cimo abordar mi slidaa exerir.
Ecodisefios de la recuperacion fwm Torata T PATE
éxito economica - C. de Comercio
La confianza como Pioneros en Emprender e Mercados para  jutorias de niciacidn y
i il 5 " Marketing Digital - IVACE
moneda de cambio Accion: innovar en el el futuro: Africa 8ug
enllabecotryomla movilidad mundo agricola: = subsahariana  inesspsisenla
LCanoati profesional casos de éxito a0
. pata exg?dos C8mo accedo al mercado?
Intercambio de en cambio BLAN EXPORTAT - Cimas de
tarjetas (Ill) climético Comercio

Speed
networking: Tu
oportunidad
empresarial (I1l)

Commercial

pitch. Cuéntalo

y comparte

Emprendimiento
local innovador
y de base
tecnoldgica

Presentacié de
las V jornades de
desenvolupament
local de

la Comunitat
Valenciana

Coémo acceder
al mercado
mundial de
las licitaciones

Programa
Internacionalizate IVACE

Senvicios de asesoramiento
personalizado. Icex Conecta -
ICEX

iComo planificar a llegada al
mercado de destino? PLAN
EXPORTAT - C4maras de Comercio
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CONFERENCIAS

Espacio destinado a la realizacion de ponencias, mesas
redondas, talleres y plenarios impartidos por expertos
sobre temas de interés en el ambito del emprendimiento.

CONFERENCIAS

GESTION EMPRESARIAL

EMPRENDER CON VALOR

09:30h-10:00h
Centro Eventos - Sala 2F

PONENTE:
- Gerardo Romero Pozo, Coach

Desarrollo de la importancia de los valores para gestionar la tarea
del emprendimiento. Si hay algo que nos define como personas
son nuestros valores, son esos principios que nos condicionan a
la hora de actuar, esos pilares en los que nos sustentamos para
tomar decisiones.

OPERACION EMPRENDE.
MOTIVATE Y EMPRENDE

09:45h-10:30h
Pabelldn 5 - Operacién Emprende

PONENTE:
- Celia Dominguez, consultora Comunicacion y Protocolo

Técnicas parafortalecertustalentos yalcanzartus suefios. Untaller
enriquecedor donde se daran las claves de la automotivacién y se
impulsara al emprendedor a transformar sus ideas en realidades.

INTELIGENCIA EMPRENDEDORA.
5 CLAVES PARA POTENCIARLA DESDE
LA PRIMERA INFANCIA

10:00h-11:00h
Centro Eventos - Sala 2H

PONENTE:
- Antonio Beltran Pueyo, director Olos Consejeros

MODERADORA:
- Cristina Martinez Guillamén, gerente Plataforma del Voluntariado
de la Comunidad Valenciana

Solo aprendiendo a amar y acoger nuestra mas tierna nifiez
podremos aprender a construir espacios vitales, profesionales y
humanos, cargados de ilusién y de sentido. Parte del éxito de la
iniciativa emprendedora esta en saber encontrar ese tesoro que
todos guardamos dentro.

HOLA MIEDO, YA SOY EMPRENDEDOR

10:00h-10:30h
Centro Eventos - Sala 3A

PONENTE:
- Nacho Plans, consultor-Coach Productividad y Energetizacion
Equipos. Director de AliCoach

Técnicas parafortalecer tus talentos y alcanzar tus suefios. Un taller
enriquecedor donde se daran las claves de la automotivacién y se
impulsara al emprendedor a transformar sus ideas en realidades.

SUBVENCIONES, AYUDAS Y TRAMITES
DE INICIO DE ACTIVIDAD

10:00h-11:00h
Centro Eventos - Sala 3F

PONENTES:

- Rafael Pardo Gabaldén, presidente ATA Comunidad Valenciana,
graduado social y asesor juridico de ATA

- Alma Alfonso Silvestre, asesora juridica ATA

MODERADOR:
Francesc Ferrer Escriva, presidente Unién Gremial

Se abordardn diversas cuestiones fundamentales a la hora de
iniciar una actividad por cuenta propia: subvenciones, financiacion,
tramites legales, etc.

PROTECCION LEGAL DEL EMPRENDEDOR
DESDE UN PUNTO DE VISTA TECNOLOGICO

10:00h-11:00h
Centro Eventos - Sala 3G

PONENTES:
- Laura Aliaga, abogado especialista Derecho de las Nuevas
Tecnologias y Mercantil Broseta Abogados

MODERADOR:
- Isabel Giménez Zuriaga, directora general Fundacidn de Estudios
Bursdtiles y Financieros

Enla sesion se tratara de dar una vision concreta de las principales
necesidades legales a la hora de emprender un negocio desde un
punto de vista tecnolégico. Se abordaran las cuestiones legales que
todo emprendedor debe tener en cuenta en materia de propiedad
industrial (marcas, patentes, etc.] e intelectual (software, etc.), asi
como en materia de proteccion de datos, todo desde un punto de
vista normativo y practico.
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TALLER MODELO E+: DESARROLLA
MODELOS DE NEGOCIO INNOVADORES

10:00 h-10:30h
Pabellon 5 - Emprendeplus

PONENTE:
-Isidro Campo, Area de Proyectos e Innovacion CEEl Valencia

Aqui podras conocer los elementos que definen un modelo de
negocio innovador a partir del Business Model Canvas. El taller
se centrard en la explicacién de los 9 médulos del modelo,
entrelazando tu historia personal con cada médulo y que, en
definitiva, compondran el Modelo de Negocio de tu persona.

MI PRIMER SABOTEADOR: YO MISMO

10:00h-11:30h
Pabellén 5 - Escuelas de Negocio

PONENTE:
- Agustin Peralt Rillo, director del mdster Direccion de Empresas
IMBA, ESTEMA Escuela de Negocios Universidad Europea Valencia

La marca personal es crucial a nivel profesional y en nuestro
entorno social y familiar. Las skills forman parte de la proyeccién
que transmitimos a los demds sobre nuestro propio yo y esto
estd directamente correlacionado con nuestra capacidad de
influencia y la necesidad de un entorno de mentorizacién y
networking apropiado.

COMO INNOVAR DESDE EL CLIENTE.
DESIGN THINKING

10:30h-11:00h
Centro Eventos - Sala 3A

PONENTE:
- José Maria Gémez Gras, catedrdtico Organizacidn de Empresas,
Universidad Miguel Herndndez de Eiche

El objetivo de esta jornada es brindar una metodologia que facilite
la reflexion a la generacién de ideas de negocio, mediante la
observacién con empatia de los requerimientos de los clientes
como fuente originaria para identificar ideas o elegir la mas
adecuada entre las contempladas desde diversas fuentes, y
tanto en nuevos proyectos empresariales como en la adaptacion
constante que una empresa debe hacer de su producto o servicio
a las necesidades y expectativas cambiantes de sus usuarios o
clientes objetivo.
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IDEA E+: EL PENSAMIENTO LATERAL
COMO SOLUCIONADOR CREATIVO

10:30h-11:00h
Pabellén 5 - Emprendeplus

PONENTE:
- Javier Pagan, gerente y Coach de Negocios Activa-T

Este es un taller abierto que tiene como finalidad fomentar tu
pensamiento creativo y capacitarte en la generacién de ideas
empresariales que posibilitenlacreacién deempresasinnovadoras.
El pensamiento lateral nos permite movernos hacia los lados para
mirar el problema con otra perspectiva y producir ideas que estan
fuera del patrén de pensamiento habitual.

¢ESTAS INNOVANDO 0 LO NECESITAS?
INSPIRATE EN EMPRESAS CON
PROBLEMAS COMO LOS TUYOS Y SUS
SOLUCIONES INNOVADORAS

10:15h-11:00h
Centro Eventos - Sala 3B

PONENTE:
- Raquel Galvez Orejuela, Co-founder y Design Thinker Yademas
Thinking Mates

Cuando nos enfrentamos a la tarea de innovar, nos encontramos
con algunas dificultades. Yademas han recopilado y analizado
algunos casos y ejemplos de servicios innovadores que ofrecen
empresas con retos similares a de todo emprendedor.

OPERACIGON EMPRENDE. EXITOS Y
FRACASOS REALES DEL EMPRENDEDOR

10:30h-11:30h
Pabellén 5 - Operacién Emprende

PONENTES:

- Paula Iranzo, fundadora Vanyou, 1.° premio Operacién Emprende ‘13
- David Navarro, fundador Wiquot, 3.° premio Operacién Emprende 13
- M2 José Fuertes Sapena, fundadora Ecovamos, 1.° premio
Operacion Emprende 2014

- Ana Penadés, socia Quibim, 2.° premio Operacién Emprende 2014

- Patricia Ruiz-Cortina, socia Las Tres Sillas, 3.° premio Operacién
Emprende 2014

MODERADOR:
- José Vicente Villaverde Barea, vicepresidente de AJEV

Un acercamiento a la realidad de la empresa, a través de los
ganadores de las dos ediciones de Operacién Emprende, quienes
daran a conocer sus experiencias personales y compartiran sus
fracasos y éxitos en sus comienzos.

PISTAS PROMOCIONALES
PARA DESCUBRIR TENDENCIAS

11:00h-11:30h
Centro Eventos - Sala 3A

PONENTE:
- Francisco Torreblanca, director Sinaia Marketing

Un buen marketero siempre ha de estar al tanto de las nuevas
tendencias para poder generar negocio con las marcas para las
que trabaja. Para ello, un ingrediente vital en la actualidad son
las emociones de los consumidores sobre qué sienten y cémo
lo expresan.

¢ QUE AYUDAS PUEDO ENCONTRAR PARA
DESARROLLAR MI PROYECTO? REDES DE
APOYO A LA CREACION DE EMPRESAS

11:00h-12:00h
Centro Eventos - Sala A4

PONENTES:

- Carmen Juan Puig, agente Igualdad Centro Infodona Valencia

- Fidel Garcia Meseguer, técnico Direccién General de Comercio y
Consumo

- Bernardino Gaspar Martinez, jefe Servicio de Innovacion y
Proyectos Emprendedores, Ayuntamiento de Valencia

- Ramon Ferrandis, director Area Econémico-Financiera CEEl Valencia
- Alicia Benet Benito, responsable VUE, Cdmara de Comercio de
Valencia

MODERADOR:
- Juan Valea Lépez, subdirector general Comercio y Consumo

Durante la sesién se presenta y distribuye entre los asistentes un
breve catalogo de recursos y ayudas que ofrecen estas redes de
apoyo a las iniciativas emprendedoras.

Para visualizar las acciones realizadas desde cada entidad, se
explicardn brevemente ejemplos de empresas reales creadas con el
apoyo técnico de las entidades participantes. Finalmente, se abrira
un debate con el pablico asistente.

CREACIGN DE OCEANOS AZULES
MEDIANTE IDEAS DISRUPTIVAS, OHUSUAS

11:.00h-11:45h
Centro Eventos - Sala 3B

PONENTE:
-Ramon Jiménez Crespo, CE0 NOMO Concept

MODERADORA:
- Norelys Romero, socia cofundadora NOMO Concept

Crear un espacio donde la competencia sea irrelevante, crear un
“océano azul” es un objetivo tan interesante como complicado,
porque haymdltiples factores que puedenllevaraltraste ese objetivo:
el ciclo econémico, la competencia, la madurez de la tecnologia, pero
sobre todo, |a falta de una idea disruptiva y de resiliencia del equipo
que permita afrontar las dificultades. Tu empresa evolucionara solo,
si tu decides evolucionar y eres capaz de soportarlo.

TALLER TENDENCIA E+: COMO GANAR
DINERO A PARTIR DE UNA TENDENCIA
DE MERCADO

11:00h-11:30h
Pabellén 5 - Emprendeplus

PONENTE:
- Jordi Tormo Santonja, técnico Cooperacion CEEl Alcoy

Este taller pretende ayudarte a identificar las nuevas tendencias
de mercado que permitiran a las empresas y a los emprendedores
desarrollar nuevas oportunidades de negocio. Se trata de una
actividad participativa cuyo objetivo es darte a conocer las claves
para transformar una tendencia en un proyecto viable y conseguir
financiacion para su puesta en marcha.

HABLANDO CON ECHALEKU & MEGIAS,
¢COMO EDUCAMOS PARA EMPRENDER?

11:00h-11:45h
Pabellén 5 - Economia Colaborativa

PONENTE:

- Javier Echaleku, director general en @kuombo

- Javier Megias, CEO0 & Co-founder Startupxplore

MODERADOR:

- Ana Carrau Minguez, CE0 & Founder en Chiquiemprendedores

Sitienes hij@s y te preocupa la educacion oficial que reciben, no te
pierdas la respuesta a estas y otras preguntas en una entrevista
exclusiva concedida a Chiquiemprendedores por dos referentes
del emprendimiento de éxito. #Powertothekids.
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COMO LOGRAR EQUIPOS DE ALTO
DESEMPENO CON POCOS RECURSOS

11:00h-12:00h
Pabellén 5 - Escuelas de Negocio

PONENTE:
- Raul Ortega Llavador, profesor ESIC Business & Marketing School

MODERADOR:
- Arturo Ortigosa Blanch, responsable Emprendedores, ESIC
Business & Marketing School

El dinero no siempre es lo mas importante, ni en el desempefio ni
en la satisfaccion laboral. Es importante conocer cudles son los
errores principales que llevan a problemas de comunicacién y al
florecimiento de conflictos, a la desmotivacion y la desilusion.
Resulta necesario crear un equipo implicado y comprometido.

TALLER DECIDETE E+: MOTIVACION,
CREATIVIDAD PERSONAL Y ESTRATEGIA.
RUMBO A LA FELICIDAD INTERIOR

11:30h-12:00h
Pabellén 5 - Sala Emprendeplus

PONENTE:
- Antonio Beltran Pueyo, director Olos Consejeros

En este taller se trataran los factores emocionales imprescindibles
para lanzarse a la aventura de emprender. El objetivo es motivarte,
capacitarte yayudarte a conocertu propia capacidad paraemprender
como parte de tu desarrollo personal y profesional. Te invitamos a
que mires en tu interior y descubras cdmo puedes transformar la
vida que tienes con un sélo gesto: amar todo cuanto hoy eres.

OPERACION EMPRENDE.
EMOCIONAATU CLIENTE

11:30h-12:15h
Pabellon 5 - Operacién Emprende

PONENTE:
- Sergio Gonzalez, director creativo-ejecutivo Cuestién Publicidad

Podemos conseguir emocionar a nuestro interlocutor, ya sea
un potencial cliente, posible inversor, socio, familiar o amigo,
solo necesitamos saber las técnicas adecuadas para vender,
convencer y emocionar.
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ACTITUD DEL EMPRENDEDOR FRENTE AL
NUEVO PARADIGMA SOCIAL Y ECONGMICO

12:00h-12:30h
Centro Eventos - Sala 3A

PONENTE:
- Pedro Javier Lépez Miranda, socio fundador de Compass
estrategia. Coach especialista life coaching.

Estamos asistiendo a un cambio muy interesante a nivel social,
econémico y humano. El nuevo paradigma se basa en el desarrollo
de los propios talentos de todos y cada uno de nosotros, como
principio fundamental para alcanzar nuestros objetivos. ; Qué mas
puedo hacer yo, que no haya hecho hasta ahora? La respuesta a
esta pregunta se encuentra en tu interior.

LA MEDIACION, UNA BUENA ALTERNATIVA
PARA EL SECTOR EMPRESARIAL

12:00h-12:30h
Centro Eventos - Sala 3B

PONENTES:

-MariaJesus Fernandez Cortés, directora ProMediacion Consultoria
y Formacién S. L.

- Eva Albert Gbmez, mediadora, drbitro, abogado

La mediacion acaba de aterrizar en Espafa con la Ley 5/2012 de
Mediacion Civil y Mercantil impulsada por una directiva europea
que insta a los estados miembros a desarrollar la mediacién
para asuntos transfronterizos. Conoceremos las ventajas de
la mediacion para el sector empresarial, en qué consiste y las
consecuencias juridicas del acuerdo de mediacidn, asi como otras
alternativas posteriores a dicho proceso.

COMO NO ARRUINARSE AL MONTAR
SU COMERCIO

12:00h-13:00h
Centro Eventos - Sala 4A

PONENTES:

- Juan Valea Lépez, subdirector general de Comercio y Consumo
- Fidel Garcia Meseguer, técnico Direccion General de Comercio
y Consumo

- José Maria Martinez Santamaria, coordinador Promocién
Econdmica, Ayuntamiento de Paterna

MODERADOR:
- Juan Valea Lépez, subdirector general Comercio y Consumo

La sesidnincide en la necesidad de minimizar el riesgo en la toma de
decisiones empresariales, de que la persona emprendedora conozca
afondo el entorno donde va a poner en marcha su comercio. Ademas
incluye larealizacion, en tiempo real, de un asesoramiento mediante
la herramienta ENCERTA que permite generar completos informes de
ubicacion y planes de viabilidad gratuitos.

IDEA E+: TEAMBUILDING IN-DOOR,
CREATIVE PROBLEM SOLVING

12:00h-12:30h
Pabellon 5 - Emprendeplus

PONENTES:
-Yordanka Dimitrova, socia fundadora Grow Up Launching
School S. L.

No te pierdas este taller abierto, que tiene como finalidad
fomentar tu pensamiento creativo y capacitarte en la generacion
de ideas empresariales que posibiliten la creacién de empresas
innovadoras, a través de la metodologia TeamBuilding, basada en
el aprendizaje a través de la experiencia directa.

OPERACION EMPRENDE.
BRANDEMPRENDE: CONSIGUE QUE
HABLEN DETI

12:15h-13:15h
Pabellén 5 - Operacién Emprende

PONENTES:

- Christian Larrainzar, fundador Deseos.org

- Alejandro Melero, director Intelectiva Soluciones Innovadoras
- Pedro Reig, socio director Coto Consulting

MODERADORA:
- Celia Dominguez, consultora Comunicacidn y Protocolo

Posicionar nuestra marca y conseguir notoriedad son tareas
imprescindibles pero muchas veces creemos que es necesario
un gran desembolso econdmico para tener éxito. En esta mesa
redonda descubriremos, a través de grandes expertos, que existen
herramientas y acciones que nos pueden ayudar a destacar sobre
nuestra competencia y que estan al alcance de todos.

CREATIVIDAD, EL MOTOR DE LA INNOVACION

12:30h-13:00h
Centro Eventos - Sala 3A

PONENTE:
- Ana Pérez, directora técnica Proyecta Innovacion

Afortunadamente en nuestro pais tenemos una explosion de start-
up, emprendedores y pequefos empresarios, que de forma muy
valiente deciden apostar por unaideay ponerla en funcionamiento.
Lainnovaci6n y la creatividad se han convertido en sus dos aliados
estratégicos necesarios que determinaran, en gran parte, su
continuidad.

En esta charla hablaremos sobre la importancia de la creatividad
para pensar productivamente, encontrar alternativas que nos
hagan mas originales, que nos ayuden a diferenciarnos y que
aporten valor a nuestros clientes.

CHARLAS 5U

12:30h-13:30h
Pabellén 5 - Campus Emprendedor

PONENTES:

- José Antonio Carrasco Hernandez, Co-Founder Plazalo

- José Antonio Maestre Celdran, Co-Founder Plazalo

- Daniel Valero Cano, participante Programa UJIE

- Vanesa Liberman Bravo, fundadora Biomotivacidn

- Juan José Puente Sandoval, cofundador TREZE Motorbikes

- Elena Baixauli Gallego, PDI asociado Universidad, Personalidad,
Evaluacién y Tratamientos Psicoldgicos. Facultad de Psicologia

MODERADOR:
- Abel Torrecillas Moreno, técnico Observatorio Ocupacional UMH

Se trata de una muestra de las actividades llevadas a cabo de forma
conjunta por las cinco universidades publicas valencianas dentro
del Campus del Emprendedor Innovador a través de la experiencia
de participantes en cada una de ellas.

TALLER MODELO E+: DESARROLLA
MODELOS DE NEGOCIO INNOVADORES

12:30h-13:00h
Pabell6n 5 - Emprendeplus

PONENTE:
-Isidro Campo, Area de Proyectos e Innovacién CEEI Valencia

Aqui podras conocer los elementos que definen un modelo de
negocio innovador a partir del Business Model Canvas. El taller
se centrard en la explicacion de los 9 mddulos del modelo,
entrelazando tu historia personal con cada mdédulo y que, en
definitiva, compondran el Modelo de Negocio de tu persona.
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OPORTUNIDADES DE NEGOCIO PARA
EMPRENDEDORES GASTRONOMICOS EN
EL SECTOR DEL TURISMO

13:00h-14:00h
Centro Eventos - Sala 2H

PONENTES:

- Ingrid Blanch Herrera, chef ejecutivo La Dispensa Vino Bar

- Jorge Bres¢ Garcia, www.estudipastisseria.com

- Javier Simén Martin, director Hotel Martin el Humano, jefe cocina
Restaurante Mde Luna

-Antonio C. Crespo Peinado, coordinador técnico de Formacién de
la Red CdT

MODERADOR:
- Evarist Miralles, técnico Laboratorio de Cocina en Invat-tur

Presentaciéon de Invat-tur Emprende, programa 2014-15, del
Laboratorio de Cocina en Invattur y de la | edicién del curso
Cocineros Tecnolégicos 2014. Ademas de conocer tres casos de
éxito en modelos de negocio gastronémico de emprendedores
en el sector turistico vinculados a Invat-tur y a la red de CdTs en
materias de producto gastronémico, nuevo modelo de negocio y
turismo gastronémico de salud.

LA OPORTUNIDAD ESTA CERCA
¢TE ATREVES A MIRAR?

13:00h-13:30h
Centro Eventos - Sala 3A

PONENTE:
- Sergio Galiana, activista del emprendimiento y Desarrollo Local

El objetivo de la jornada es poner de relieve que las oportunidades
de negocio estan mucho mas cerca de lo que imaginamos, y que
s6lo necesitamos aprender a mirar para poder verlas, y pasar a la
accion para aprovecharlas. Para ello, muchas veces resulta muy
estimulante “hacerlo con otros/as” o, lo que es lo mismo, alinearse
para emprender, cooperando para generar sinergias que nos
permitan crear, competir y ganar, incluso cuando el error adquiere
protagonismo al ser capaces de transformarlo en oportunidad.

AVUELTAS CON EL EMPRENDEDOR

13:00h-14:00h
Centro Eventos - Sala 3G

PONENTE:
- Luis Sequi Gonzalez, presidente ejecutivo Entorno Empresarial

18

MODERADOR:
- Antonio Carmona Domingo, formacién Escuela de Negocios
Cdmara Valencia

El fomento del emprendedurismo debe basarse en la inversion y el
desarrollo de la creatividad, la disciplina, el trabajo y la constancia
para el futuro desarrollo de empresas de éxito. Es imprescindible
desmontar los mitos sobre las startups, la creacién de empleo, la
innovacion y la esperanza de obtener subvenciones.

PROBLEMAS COMUNES CON LOS
QUE SE ENCUENTRAN LAS MUJERES
EMPRENDEDORAS

13:00h-14:00h
Centro Eventos - Sala 4A

PONENTE:

- Antonia Salinas Miralles, presidenta Asociacién de Mujeres
Empresarias, Profesionales y Directivas de Alicante [AEPA)

- Cristina de Arozamena, presidenta Empresarias de Alicante (AFYDE)
- Eva Turanzo Giménez, presidenta EVAP

- Montse Sans Zapata, presidenta NDCS

- Yolanda Gémez Cifuentes, agente Igualdad Servicio Infodona

MODERADORA:
Laura Chorro Diéguez, directora general Familia y Mujer

Con esta tertulia se persigue crear un foro participativo y
eminentemente practico, un encuentro entre mujeres con
ideas de negocio e inquietudes empresariales y expertas en
emprendimiento femenino, que puedan resolver las dudas y
problemas que se plantean cuando se enfrentan a dar el paso
hacia el emprendimiento femenino

TALLER DECIDETE E+: MOTIVACION,
CREATIVIDAD PERSONAL Y ESTRATEGIA.
RUMBO A LA FELICIDAD INTERIOR

13:00h-13:30h
Pabell6n 5 - Emprendeplus

PONENTE:
- Antonio Beltran Pueyo, director Olos Consejeros

En este taller se trataran los factores emocionales imprescindibles
para lanzarse a la aventura de emprender. El objetivo es motivarte,
capacitarte yayudarte a conocertu propia capacidad paraemprender
como parte de tu desarrollo personal y profesional. Te invitamos a
que mires en tu interior y descubras cémo puedes transformar la
vida que tienes con un sélo gesto: amar todo cuanto hoy eres.

THINKING SKILLS & THINKING DESIGN:
PENSAMIENTO CREATIVO PARA
EMPRENDEDORES

13:00h-14:00 h
Pabelldn 5 - Escuelas de Negocio

PONENTES:

- Cristina Ventura Esteban, responsable CEU Emprende, profesora
Disenio Industrial UCH CEU

- Encarna Llamas, profesora Antropologia de la Educacién UCH CEU

Descripcion de habilidades del pensar relacionadas con el
pensamiento creativo. Se realizaran dindmicas de grupo para practicar
las diferentes habilidades (thinking out of the box, los seis sombreros
de pensar) que potencian el pensamientos creativo. El objetivo es que
los asistentes puedan comprobar que con distintas técnicas creativas
su capacidad de generar ideas en mas potente. Finalizaremos con la
generacion de ideas para un modelo de negocio innovador.

PRESENTACION OFICIAL 3.2 EDICION
OPERACION EMPRENDE

13:15h-14:00 h
Pabelldn 5 - Operacién Emprende

PONENTES:
- José Enrique Garcia, presidente AJE Valencia
- Fernando Giner, consejero empresas

MODERADOR:
- Carla Tomas, participante en la 1.9 edicién Operacién Emprende y
fundadora de Housedoit

El proyecto emprendedor ha revolucionado los programas de
fomento emprendedor ya existentes a través de participantes de
las dos ediciones anteriores y los organizadores.

LA ORGANIZACION FRACTAL. COMO
PRESERVAR LO MEJOR DE UNA STARTUP

13:30 h-14:00 h
Centro Eventos - Sala 3B

PONENTES:
- Michel Henric-Coll, director HC&A

Cuando se crea una empresa existe un verdadero equipo con
pasién compartida, objetivo comun, colaboracién y confianza. Pero
conforme va creciendo la empresa la estructura se complica, los
valores se diluyen en la burocracia y las persones se desvanecen
en funciones mecanicistas. La Organizacién Fractal permite
pasar de una pequefa startup a una gran empresa manteniendo
la simplicidad de la organizacion, los valores de equipo y las
caracteristicas emprendedoras que permitieron su crecimiento.

TALLER TENDENCIA E+: COMO GANAR
DINERO A PARTIR DE UNA TENDENCIA
DE MERCADO

13:30h-14:00 h
Pabellon 5 - Emprendeplus

PONENTE:
- Jordi Tormo Santonja, técnico Cooperacion CEEI Alcoy

Este taller pretende ayudarte a identificar las nuevas tendencias
de mercado que permitiran a las empresas y a los emprendedores
desarrollar nuevas oportunidades de negocio. Se trata de una
actividad participativa cuyo objetivo es darte a conocer las claves
para transformar una tendencia en un proyecto viable y conseguir
financiacién para su puesta en marcha.

EL LIDER EMPRENDEDOR:
LAAVENTURA DE CREAR UN EQUIPO LEAN

14:00h-14:30h
Centro Eventos - Sala 2E

PONENTES:

- Reme Egea Pastor, consultora, formadora y Coach RRHH
Proformacion S. L.

- Matthias Beige, consultor, formador y Coach RRHH
Proformacién S. L.

¢Como se pueden prevenir algunos de los problemas mas
frecuentes en la gestion de los equipos de trabajo? Se trata
de descubrir a través de casos reales cdmo puede impulsar un
desarrollo 6ptimo de un equipo aplicando los principios de la
filosofia lean management.
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OCIO CON “CAUSA”, BIOPARC.
RECREAR NATURALEZA SALVAJE
PARA CAMBIAR CONDUCTAS

14:00h-14:30h
Centro Eventos - Sala 2H

PONENTE:
- José Maldonado Castillo, presidente Rain Forest

MODERADORA:
- Carlota de Dios, directora Carlota de Dios y Asociados

José Maldonado Castillo, creador de Bioparc, de nifio sofiaba con
hacerun zoo y de mayor, después de conocer decenas de ellos, lo
dej6 todo para hacer lo que consideraba tenia que ser un parque
de animales que garantizara su bienestar y fuera una experiencia
agradable y Unica para las personas.

EL NUEVO CAMINO DEL MUNDO EDITORIAL
TRADICIONAL

14:00h-14:30h
Centro Eventos - Sala 3B

PONENTE:
- Antonio Giménez Gonzalez, editor y CE0 Tapman Studios

Si la industria editorial no pone en marcha su maquinaria para
embarcarse en una profunda actualizacion de sus conocimientos
y procedimientos, en pocos afios se encontrara obsoleta y
relegada por otras empresas que empiezan a desarrollar el
contenido del futuro. La ponencia pretende dar una vision general
de esta transicion desde el punto de vista de los generadores de
contenido, creadores, editores y distribuidores ya existentes.
Repasando los aspectos mas importantes de la cadena de valor
del libro tradicional y exponiendo la del libro que viene.

LA PRIVACIDAD EN EL DISENO
DE UNA STARTUP

14:00h-14:30h
Centro Eventos - Sala 3G

PONENTE:
- Luis Lépez Loma, abogado Leynet Consultores

La ponencia versa sobre la importancia de establecer buenas
practicas en materia de privacidad desde el inicio del desarrollo
de un nuevo modelo de negocio o una nueva empresa. Con el
avance imparable de la tecnologia es inevitable saber que tipo de
informacién se puede recoger y tratar de forma que no vulnere o
comprometa la informacion personal de los usuarios del servicio y
en definitiva, tengan asegurada una adecuada privacidad.
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COMO MEJORAR PROYECTOS
EMPRENDEDORES MEDIANTE TECNICAS
DE GAMIFICACION

14:00h-14:30h
Centro Eventos - Sala 4D

PONENTE:
- Lluis Bueno, consultor gamificacién para negocios

Se trata de ayudar a los emprendedores a mejorar su proyecto y
modelo de negocio mediante la gamificacion dando un enfoque de
“diversidn” a la propuesta de valor del producto o servicio ofrecido.
La gamificacién consiste en aplicar técnicas de disefio de juegos
a los procesos, paginas web, aplicaciones maviles, la educacién o
cualquier otra tarea o contexto no lddico, para captar usuarios o
clientes y motivarles para retenerlos.

TE DISTINGUES O TE EXTINGUES:
CONVIERTETE EN UN PROFESIONAL
DE ESCANDALDO

15:30h-16:00h
Centro Eventos - Sala 2F

PONENTES:

- Curro Trujillo, Coach y formador experto en Empowerment con
Firewalking. Escritor y conferenciante.

- José Antonio Mezlau, coach, formador y director GRUPO YAAKUN

¢Tusideas noimpactan como te gustaria? ; No te sientes valorado
por tus clientes o tus jefes? ;Tu proyecto es bueno pero no lo
percibencomotal? ¢ Vivesdetunegocioosimplementesobrevives?
Muchas veces nos sentimos estrangulados por nuestra situacion
profesional. En un mundo en el que los profesionales se clonan
unos a otros y la competencia es tan grande, las posibilidades de
éxito disminuyen.

¢30 MINUTOS PARA COMER 0 PARA
CAMBIAR?

15:30h-16:00h
Centro Eventos - Sala 3B

PONENTE:
- Pedro Marcos Rodriguez, socio fundador de Escuela de Formacion
Integral en Coaching (EFIC)

Los asistentes a este taller tendra la oportunidad de vivir en 30m,
una invitacién al cambio a través de la disciplina del Coaching,
el dinamizador se atreverd a hacer tantas sesiones de Coaching
simultdneamente como asistentes a la conferencia.

LA RESPONSABILIDAD
DE LOS ADMINISTRADORES Y SOCIOS
EN LAS SOCIEDADES MERCANTILES

16:00 h-17:00 h
Centro Eventos - Sala 2E

PONENTE:
- JesUs P. Lopez Pelaz, director bufete Abogado Amigo

Las sociedades mercantiles tienen responsabilidad limitada,
¢seguro? Examinaremos de forma clara y sencilla las principales
excepciones a esa limitacion de responsabilidad, estudiando
aquellos actos que determinaran que los administradores puedan
llegar a responder con su patrimonio personal de algunas de las
deudas de la sociedad.

HAY OPORTUNIDADES
EN SECTORES MADUROS

16:00h-17:00h
Centro Eventos - Sala 2F

PONENTES:

- Miguel A. Navaldn Simén, socio Ennia Ingenieria
- Dunia Pons Bisbal, responsable comercial Zurich
- Antonio Bernabé Garcia, socio director B-Tourism

MODERADOR:
- José Maria Mateu Céspedes, consultor asociado Tradigenia

Las oportunidades de negocio mas inmediatas no estan en el
terreno de las nuevas tecnologias, sino en sectores maduros en
proceso de reinvencion. La oportunidad viene de la mano de la
innovacion, de formas nuevas de hacer las cosas, de modelos
de negocio diferenciados. Resulta necesario crear un equipo
implicado y comprometido.

EXPERIENCIAS EMPRENDEDORAS: IKEA,
HERBOLARIO NAVARRO E IDAI NATURE

16:00h-17:00h
Centro Eventos - Sala 3A

PONENTES:

- Carolina Garcia, directora IKEA Valencia

- José Navarro Catald, gerente Herbolario Navarro
- Carlos Led¢ Orriach, director general Idai Nature

MODERADOR:

- Roberto Luna, catedrdtico Direccién de Empresas, Facultad
de Economia, Universidad de Valencia. Presidente Asociacion
Espariola de Direccion y Desarrollo de Personas [AEDIPE].
Presidente Espaiia Coaching Ejecutivo-Organizativo (AECOP-EMCC)

En esta mesa redonda se hard un recorrido de la historia de
emprendimiento de estas tres empresas presentes en la sociedad
valenciana: IKEA, Herbolario Navarro E Idai Nature.

COMUNICAR PARA INFLUIR Y RESISTIR.
PREPARANDO LAS EMPRESAS PARA
EL FUTURO

16:00h-17:00h
Centro Eventos - Sala 3B

PONENTES:
- Cesareo Martin Ortega, director Estrategias de Comunicacion y
Crisis de Grupo Comunicating.

MODERADORA:
- Caterina Ferrero Herrero, directora Proyectos de Grupo
Comunicating

Las empresas se enfrentan ahora mas que nunca a nuevos
retos de comunicacién. Nos encontramos sumergidos en un
ecosistema relacional que nada tiene que ver con lo que hemos
conocido. Las empresas del futuro no podran continuar aisladas.
La realidad ha transformado la mirada sobre el consumo y esta
afectando a las empresas, y las marcas estan perdiendo poder
de influencia en sus publicos. La mejor imagen empresarial, de
marca, de producto o servicio, sélo se puede construir desde una
elaborada estrategia de comunicacion, que no es marketing, ni
publicidad, ni relaciones publicas.

INTELIGENCIA EMOCIONAL APLICADA
A LAS VENTAS

16:00h-17:00h
Centro Eventos - Sala 3G

PONENTE:
- Miguel Angel Diaz Escoto, presidente Asociacién Nacional de
Inteligencia Emocional (ASNIE]

MODERADORA:
- Carmen Soler Pagan, socia-directora Grupo OTP, directora
Contenidos Rhsaludable, presidenta ErgoCV

La gestion de las emociones para guiar al cliente, resolver sus
dudas y convertir su miedo en confianza resulta, hoy en dia,
indispensable. El proceso comercial no solo consta de cuestiones
técnicas, los sentimientos influyen en las conductas y suimpacto
resulta determinante para las empresas. Una materia dirigida
tanto a emprendedores como a agentes comerciales.
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FISCALIDAD AUTONOMO Y CONTRATACION
DEL AUTGNOMO

16:00h-17:00h
Centro Eventos - Sala 4A

PONENTES:

- Arturo Casinos Garcés, presidente Asociacidn Profesional de
Asesores Fiscales de la Comunidad Valenciana

- José Molina Sario, vicepresidente Excmo. Colegio de Graduados
Sociales de Valencia

MODERADOR:
- Alberto Ara Espasa, vicesecretario de ATA

Se abordaran los aspectos fundamentales relacionados con la
Fiscalidad de los trabajadores auténomos y con los diferentes
contratos laborales.

6 ESTRATEGIAS
PARA IMPULSAR TUS VENTAS

16:30h-17:30h
Pabelldn 5 - Escuelas de Negocio

PONENTE:
- Nevena Vujosevic, Coach ejecutiva & consultora de negocios. NEV
Coaching & Consulting

MODERADORA:
- Elena Fernandez Aguilar, codirectora MBA Junior EDEM

Todos queremos mas clientes de calidad y saber cémo crear
una estabilidad duradera en nuestras empresas. Pero el cliente
potencial nunca ha estado tan preparado para ignorar o rechazar
las ofertas. En este taller presentamos las estrategias probadas
para llegar a tus clientes potenciales y ampliar tus ventas, no
importa el tamafio o tipo de tu negocio.

TALLERES DE EMPRENDIMIENTO,
COLOMBIA TRANSFORMA PA'LANTE.
3.° CICLO: CASOS EXITOSOS

17:00h-19:00h
Centro Eventos - Sala 1A

PONENTE:

- Roberto Luna, catedrdtico Direccion de Empresas, Facultad de
Economia, Universidad de Valencia. Presidente Asociacion Espanola
de Direccién y Desarrollo de Personas (AEDIPE). Presidente Esparia
Coaching Ejecutivo-Organizativo (AECOP-EMCC)
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MODERADORA:

- Catalina Valencia Zuluaga, profesional en comunicacidn,
periodismo y social media Strategy

- Jorge Felipe Carrefio, cénsul Colombia en Valencia

Esta sesion supone el Ultimo ciclo de trabajo de los “Talleres
Formativos de Emprendimiento Empresarial, Colombia Transforma
Pa’lante para Organizaciones y Ciudadanos colombianos” para
generar una dinamica de debate en torno a los casos exitosos
de emprendimiento. Participan representantes de asociaciones
de colombianos en Espafia, expertos académicos y gestores
del emprendimiento desde el Ayuntamiento y la Generalitat
Valenciana. Cierre del evento a cargo del sefior embajador de
Colombia en Espafia, Fernando Carrillo Flores.

LALEY 14/2013
DE EMPRENDEDORES: ¢ HACIA UNA
LEY DE SEGUNDA OPORTUNIDAD?

17:00h-18:00h
Centro Eventos - Sala 2E

PONENTES:

- Pedro Luis Viguer Soler, magistrado juez decano Valencia.
-Mariano Duran, decano llustre Colegio Abogados de Valencia (ICAV]
- Juan Manuel Pérez Mira, decano presidente del Colegio
Economistas de Valencia (COEV)

MODERADOR:
- Pedro Luis Viguer Soler, magistrado juez decano Valencia

La mesa redonda esta enfocada a analizar los efectos de la crisis
econdmica y de cdmo millones de espafioles arrastraran deudas de
por vida, asi como sus herederos, y las normas dictadas en Espafia
para la proteccién de los deudores sin recursos y su insuficiencia.

APRENDE A EMPRENDER CREANDO
UN ENTORNO SALUDABLE

17:00h-18:00h
Centro Eventos - Sala 2H

PONENTE:
- Carmen Soler Pagan, socia directora Grupo OTP, directora
contenidos Rhsaludable, presidenta ErgoCV

MODERADOR:
- Miguel Angel Diaz Escoto, presidente ASNIE

La Agencia Europea para la Seguridad y la Salud en el Trabajo
(EU-OSHA] promueve en el 2014-2015 la Campafia “Trabajos
saludables, gestionemos el estrés”. Mediante la misma quiere
concienciar a las organizaciones de la importancia de poner en
marcha iniciativas para disminuir el estrés. Grupo OTP informa al
emprendedor sobre las herramientas para que aborde eficazmente
su proyecto creando entornos de trabajo saludables.

EMPRENDER EN PRIMERA PERSONA

17:00h-18:00h
Centro Eventos - Sala 3A

PONENTES:

- Ricard Camarena lvars, cocinero

- Fernando Giner, presidente Asociacidn Futbolistas Valencia C. F.
Presidente Asociacién Espafola de Futbolistas Internacionales.
Vicepresidente de la Federacién Espanola de Asociaciones de
Futbolistas Veteranos

- Dolores Font Cortés, gerente y directora creativa

MODERADORA:
- Luisa Bravo Tudela, Coach ejecutiva

En esta mesa redonda repasaremos las historias personales de
emprendimiento de un gran cocinero, un ex deportista que se ha
reinventado y una empresaria.

CIENCIAY NEGOCIO

17:00h-18:00h
Centro Eventos - Sala 3G

PONENTES:
- Carlos Virosque Verdu, director general GRUPO VIROSQUEBREVE
- José Luis Mullor Sanjosé, director BIONOS

MODERADOR:
- Elias Azulay Tapiero, director Jacobson Research

El actual boom emprendedor y, en particular, el de las empresas
biotecnolégicas han dejado en evidencia la gran brecha existente
entre la ciencia y el mundo de los negocios. Grandes cientificos
con buenas ideas no se encuentran preparados para emprender
un camino alejado de la tutela institucional y los hombres de
negocios no entienden de ciencia. El negocio de las ciencias
mueve unas cifras que resultan muy atractivas y hallegado la hora
de profesionalizar este obligado acercamiento.

SECOT UNA EXPERIENCIA
DE COLABORACION PARA EL
EMPRENDEDURISMO ENTRE
GENERACIONES

17:00h-18:00h
Centro Eventos - Sala 4A

PONENTES:

- José Francisco Soriano, responsable Formacion SECOT
Licenciado en Econdmicas; Profesor Facultad Econdmicas de Valencia
- Enrique Trull Blasco, responsable Proyectos SECOT

Licenciado en Ciencias Empresariales; Profesor Administracion
de Empresas

MODERADOR:
- Dionisio Biot Berenguer, presidente SECOT Valencia

Seniors Espafioles para la Cooperacién Técnica (SECOT) es una ONG
declarada de utilidad pablica y creada en 1986 por iniciativa del
Consejo de Camaras y el Circulo de Empresarios. Nuestra oferta a
la Sociedad Valenciana es la ayuda para la creacion de Empresas
tutorizando los Planes de Negocio de los Emprendedores.

EL PRIMER MITO SOBRE LA GESTION
PERFECTA DEL TRABAJO “ES QUE EXISTE”

17:00h-18:00h
Centro Eventos - Sala 4D

PONENTES:
- Paco Carreras, presidente AECOP Levante
- Justo Ballester, vicepresidente AECOP Levante

MODERADOR:
- Paco Carreras, presidente ASCOP Levante

Te proponemos compartir con nosotros algunas reflexiones
sobre la aplicacién del Coaching de Equipos y Sistémico en las
organizaciones y los frutos que nos proporciona. Revisaremos
algunos estereotipos del Liderazgo, enumerando ademas ciertos
condicionamientos limitantes respecto al retorno productivo
que se obtiene al apostar por el fortalecimiento del equipo
apoyandonos en el Coaching Ejecutivo.

LANZARSE A LA PISCINA:
AVENTURAS Y DESVENTURAS
EN EL RETO DE EMPRENDER

18:00h-19:00 h
Centro Eventos - Sala 2H

PONENTES:

- Aida Vizcaino Estevan, directora ejecutiva Eixam Estudis
Sociologics

- Amparo Grimaldo Moreno, socia fundadora Equipo Interiorisme
tresitres

- Montse Puig Martin, empresaria senior independiente Mary Kay
- Nev Vujosevic, coach ejecutiva & consultora de negocios. NEV
Coaching & Consulting

MODERADOR:
- Cristina Monge Frontifan, secretaria general AVEP

Mesa redonda compuesta por cuatro integrantes del Comité Young
de EVAP que tienen en comin su juventud y su emprendimiento
en tiempos de crisis. El objetivo es debatir sobre las alegrias pero
también sobre las dificultades de emprender. La reflexién se basa
en la experiencia y el caso de cada una de las ponentes con el fin
de mostrar todas las caras de la realidad.
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EL EXITO EXIGE CONCENTRARNOS
EN LO QUE NOS GENERA “RESULTADOS”

18:00h-19:30h
Centro Eventos - Sala 3A

PONENTES:

- Javier Luxor, mentalista

- Helena Lépez-Casares, locutora-directora Vaughan Radio y
Vaughan TV, codirectora Instituto Internacional de Biodanza y
colaboradora TVE1

- Joshua Novick, consejero delegado Antevenio

- Mario Rubio de Miguel, fundador SaboreateyCafe

MODERADOR:
- Salvador Gil Gironés

Vivimos una época en la que la tecnologia potencia nuestras
oportunidades al tiempo que facilita nuestra dispersién. A nuestro
alcance todo un mundo de posibilidades que se nos antoja
inabarcable. Tanto en el dmbito personal como en el profesional
unos recursos limitados pueden generar dispersién, falta de
concentracién e insatisfaccion. sEn qué y cémo debemos poner
el foco, como personas y como empresas, particularmente en los
primeros estadios de desarrollo?

DINAMIZANDO EL EMPRENDIMIENTO
DESDE LA FORMACION PROFESIONAL

18:00h-18:30h
Centro Eventos - Sala 3B

PONENTES:
- Maria Cruz Garcia Sanchis, profesora FOI. CIPFP Mislata
- Javier Vila Vazquez, profesor FOL. CIPFP Ausias March, Valencia

El médulo de Empresa e Iniciativa Emprendedora, transversal y
obligatorio, que se imparte en casi todos los ciclos formativos de
grado medio y superior de Formacion Profesional permite articular
y poner en marcha una serie de estrategias de fomento del
emprendimiento en dicho nivel educativo.

INICIADOR VALENCIA

18:00h-19:30h
Centro Eventos - Sala 3G

PONENTE:
- Iker Marcaide, fundador Peertransfer y Zubi Labs

MODERADOR:
- Juan Romeo Castillo, voluntario Iniciador.com, fundador
certificadosenergeticos.com
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Iker Marcaide es ingeniero industrial por la UPV y MBA por el MIT
(Boston) y fundador de la startup espafiola mas exitosa de los
Ultimos afos, Peertransfer, con mas de 90 empleados y bases
en Valencia, Boston y Londres y una inversion privada de 21,2
millones de délares. Sus experiencias, desde las estrategias
iniciales hasta sus fracasos sirven de aprendizaje e inspiracion
para el emprendedor.

REINVENTANDO EL PERIODISMO
A TRAVES DEL EMPRENDIMIENTO
#PERIODISTAEMPRENDEDOR

18:00h-19:00h
Centro Eventos - Sala 4F

PONENTES:

- Elena Civico, fundadora, editora, redactora y Community
Manager Nonada.es

- Elvira Garcia de Torres, directora Observatorio de Investigacion,
Medios Digitales UCH-CEU

- Xavi Bellot, socio Director Altriam Media Events

- Marcos Garcia, fundador Connext Comunicacicn Digital

- Borja Ventura, periodista y coordinador Contenido @Atresmedia
@sesiondecontrol @30letras. Escribe para @yorokobumag, @
eldiarioes, @JotDownSpain y @tiempodehoy y ensefia en @uc3m
y @uspceu

MODERADOR:

Oscar Delgado Barrientos, CE0 Soma Comunicacidn, director
360gradospress, editor 360gradoslibros

¢Cémo ha beneficiado a los periodistas el uso e implementacién
de las TIC y del Social Media en el emprendimiento de proyectos
innovadores?

CONFERENCIAS

INNOVACION TRANSFERENCIA 1+D+| EUROPA

EUROPA ESPACIO DE OPORTUNIDADES
PARA PYMES Y EMPRENDEDORES

09:30h-10:45h
Centro Eventos - Sala 4D

APERTURA E INAUGURACION:

- Joaquin Rios, director general Industria e IVACE

- Victoria Palau, directora general Relaciones con la UE

- Juan Viesca, director general Fondos y Proyectos Europeos

PONENTES:

- Jochen Muller, director Comunicacién Comisién Europea en Espaia
- José Luis Muiioz, coordinador Programa Europeo Pionero en
Accién. Jefe Area Innovacién Territorial Europea de la Fundacién
Comunidad Valenciana Regién Europea (FCVRE)

- Bianca Dragomir, directora AVAESEN. Directora Emprendedurismo
Climate-KIC

MODERADOR:
Rafael Escamilla, jefe Area Proyectos Europeos y Competitividad
del IVACE

La sesion se iniciard con una Inauguracion del bloque
tematico Europa Oportunidades por parte de las autoridades
institucionales. A continuacién se desarrollard un Mesa Redonda
baja el titulo “Europa un espacio de oportunidades para PYMES
y emprendedores” en la que se tratardn las principales Lineas
Estratégicas de la Unidn Europea y las oportunidades que ofrece la
plataforma Climate-KIC para PYMES y emprendedores.

SISTEMA ACTUAL SOBRE RECICLAJE
DE RESIDUOS DE APARATOS ELECTRICOS
Y ELECTRONICOS

10:00h-10:30h
Pabellon 5 - Europa Oportunidades

PONENTES:
- Gustavo Espejo, CEQ y director general Recytech Iberia, S. L.
- José Ortiz, director adjunto Opemed Operativa Medioambiental, S. L.

La ponencia versa sobre los sistemas de gestién de residuos de
aparatos eléctricos y electrénicos, situacién actual y previsiones
para el nuevo real decreto, basado en la directiva europea y los
casos de éxito de proyectos europeos: Ecovitrum y HTWT.

ECODISENO: UNA OPORTUNIDAD
DE NEGOCIO PARA LA EMPRESA

10:45h-11:45h
Centro Eventos - Sala 4D

PONENTES:

- Enrique Moliner, investigador Sostenibilidad y Valorizacién
Industrial AIMPLAS

- Soledad Berbegal, responsable Comunicacién ACTIU

MODERADOR:
- Ana Garcia Sala, arquitecta especializada Ecodiserio.
Colaboradora Instituto Valenciano de la Edificacién (IVE]

Es importante conocer las nuevas técnicas y tendencias en
Ecodisefio y trabajar en la filosofia europea destinada a la
sostenibilidad y el respeto por el medioambiente. Como caso de
éxito en ecodisefio se presentard la empresa ACTIU, un proyecto
industrial sostenible.

EU STARTUP ACCELERATOR, UNA
HERRAMIENTA PARA CRECER EN EUROPA

10:45h-11:15h
Pabellén 5 - Europa Oportunidades

PONENTE:
- Juan Manuel Revuelta, director general Finnovaregio

El EU StartUP Accelerator es un programa con soporte institucional
y del Parlamento Europeo, el primer acelerador en Bruselas
especializado en proporcionar herramientas dentro del marco
europeo a jovenes menores de 35 afios con un proyecto de base
tecnolégica en los campos de las energias renovables, agua, salud,
medio ambiente, etc.

UN MUNDO EN TRANSFORMACION
ACELERADA, UNA EUROPA DORMIDA:
LA DESPERTAMOS 0 NOS VAMOS

11:00h-12:00h

Centro Eventos - Sala 2H

PONENTE:

-Vicente J. Pallardé Lépez, analista Coyuntura Econdémica,
Instituto de Economia Internacional (I€1], Universidad de Valencia
- Aurelio Martinez Estévez, catedrdtico Economia Aplicada,
Instituto de Economia Internacional (I€1], Universidad de Valencia

La confluencia de cambios estructurales y la mayuscula crisis
coyuntural esta exigiendo un proceso de cambio acelerado a todos
los espacios econémicos, tanto desarrollados como emergentes y
en desarrollo. En esta sesidn, se pretenden subrayar algunos de
esos cambios, mostrar cémo Europea esta perdiendo el tren de la
respuesta a los mismos y ofrecer reflexiones generales y medidas
concretas para despertar a esa Europa dormida y devolverla
al lugar en el escenario internacional que, al menos para los
ponentes, merece.
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INNOVACION, CULTURA Y ESTRATEGIA
EN MI NEGOCIO

11:00h-12:00h
Centro Eventos - Sala 3G

PONENTE:

- Pepe Crespo Monserrat, director www.prinomy.com
MODERADOR:

- Cristina Ventura Esteban, responsable CEU EMPRENDE

La creatividad se erige como la herramienta clave para la
generacién de oportunidades de negocio. En el contexto de
incertidumbre permanente en el que estamos inmersos es
necesario manejarse con un modelo que dinamice los procesos de
analisis, decision, creacién y accidn, con una perspectiva global,
relacional, integradora, dindmica y, sobre todo, altamente efectiva.

DESCUBRE COMO ACELERAR TU IDEA
DE NEGOCIO AL MERCADO EN 9 MESES
CON CLIMATE KIC ACCELERATOR

11:30h-12:30h
Pabellén 5 - Europa Oportunidades

PONENTE:
- Paul deGuive, mentor Cleantech Open Santa Clara

MODERADOR:
Bianca Dragomir, directora AVAESEN

Descubre como Climate KIC puede “despertar” tu espiritu
emprendedoryacelerartusideas de negocio al mercado. Comparte
con las starups finalistas de los programa Climate KIC. Accelerator
y CleanLaunchpad 2014 cémo puedes aprovechar al maximo las
oportunidades de negocio que brinda la low carbén economy.
Ademas, Mr. Paul deGuive compartira las claves sobre validacion
de modelos de negocio para startup.

PRESENTACION DE EMPRESAS
ECOINNOVADORAS

11:45h-12:45h
Centro Eventos - Sala 4D

PONENTES:
Representantes de las 5 empresas finalistas del Premio Empresa
Ecoinnovadora

MODERADOR:

- Ramén Ferrandis, director Area Econémico-Financiera CEEI
Valencia

Este acto supone la final del Premio Empresa Eco-Innovadora 5
empresas finalistas realizaran una presentacion de sus proyectos
ante un jurado formado por inversores y financiadores publico/
privados.
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SPIN OFF: OPORTUNIDAD 0 PROBLEMA

12:00h-13:00h
Centro Eventos - Sala 2H

PONENTES:
- Carlos Hernandez Sande, director Uniemprende
- Raudl Mata, socio fundador eGauss

MODERADOR:
- José Millet Roig, director delegado Emprendimiento y Empleo
www.upv.es

La ponencia se centra en el futuro de la transferencia de tecnologia
delasuniversidadesatravésdelacreacion de spin offs, analizandose
desde el punto de vista de los inversores, si resulta interesante, o
no, optar por esta férmula.

COMO PRESENTAR UN BUSINESS PLAN
ECOINNOVADOR. PLATAFORMA INNEON

12:45h-14:00 h

Centro Eventos - Sala 4D
*€n Inglés posibilidad de traduccion simultdnea

PONENTES:

- Uffe Bundgaard-Jergensen, fundador y CEO InvestorNet -
Gate2Growth

- Serge Galant, CE0 and Main Shareholder of TECHNOFI

- Francisco Negre, CEO STP UJI Castellén

- Domingo Vegas, presidente Grupo Gransolar

- Aitor Garro, responsable Asuntos Fiscales y Financieros ZABALA
Innovation Consulting

MODERADOR:
- Roberto Algarra, jefe Unidad Asesoramiento Financieros -
Proyectos Europeos IVACE

En la primera parte de la sesién serd presentada INNEON, una
plataforma creada para impulsar la inversién en Ecoinnovacion.
A continuacion, se desarrollard una mesa redonda, en la que
se abrird el debate acerca de “Cémo Presentar un Business
Plan Ecoinnovador” ante inversores y financiadores, buscando
determinar los aspectos clave que otorgan valor afiadido a tu
proyecto incluyendo la variable ecoinnovadora, factor de éxito en
el futuro de la financiacién.

ECODISENO EN EL SECTOR
DE LA CONSTRUCCION Y EL HABITAT

12:45h-13:15h
Pabellén 5 - Europa Oportunidades

PONENTES:

- Bruno Sauer, Universidad Europea de Valencia y Bipolaire Arquitectos
- Soledad Berbegal, responsable Comunicacidn de ACTIU

- José Luis Matas, director Ecoclay

MODERADORA:
-Irina Celades, responsable Unidad Medio Ambiente Instituto de
Tecnologia Cerdmica

Desde el punto de vista de la construccién, tanto a nivel del
producto, como del habitat y de su uso posterior, el medio
ambiente es un factor importante a tener en cuenta. El ecodisefio
ayuda a incorporar los requisitos ambientales recogidos en la
normativa y legislacién que afectan a las diferentes etapas del
ciclo de vida de los productos, tratando de prevenir o controlar el
impacto ambiental de los procesos asociados a los mismos.

BIOMIMETICA: LA MAYOR BASE
DE DATOS DE ECODISENOS DE EXITO

13:30h-14:00h
Pabellén 5 - Europa Oportunidades

PONENTES:

- Rafael Aparicio Sanchez, CE0 Biomival y miembro Biomimicry lberia
- Manuel Quirés Galdén, doctor Biologia. Profesor Instituto
Europeo di Design y miembro Biomimicry Iberia

- Agustin Falcé Cabos, ingeniero medioambiental y miembro
iomimicry Iberia

Proponemos realizarunaintroduccion a la Biomimética (Biomimicry).
Durante la primera mitad de la sesién introduciremos el concepto
de disefio de nuevas soluciones, tomando como inspiracion a
la naturaleza. La Biomimética no copia la naturaleza, adapta
soluciones testadas durante millones de afios en el mundo natural
alos problemas que se nos plantean.

GRUPOS MOTIVEM

14:30h - 15:30h
Pabellén 5 - Campus Emprendedor

Se expondran las experiencias de los participantes en los grupos
MOTIVEM formados entre profesores y alumnos en proyectos
emprendedores.

GRUPO EXTRAS HOSTELERIA

Profesor:

- Rafael Fernandez Guerrero, PDI Catedratico Escuela
Universitaria. Direccién Empresas Juan Jose Renau Piqueras’,
Facultad de Economia

Alumnos:

- Francisco Pérez Navarro, cofundador Extras Hosteleria

- Peter Cseh Cobas, cofundador Extras Hosteleria

- Alois Studer, cofundador Extras Hosteleria

GRUPO SISTEMA DE COMPRA INVIDENTES

Profesor:

- Antonio Mesas, PDI asociado Universidad Informatica, Escola
Técnica Superior d’€nginyeria. Universitat de Valéncia

Alumnos:

- Francisco Amords Cubells, estudiante Grado Ingenieria Informdtica
- Victor Cuenca Benlloch, estudiante Grado Ingenieria Informdtica
- Adridn Lépez, estudiante Grado Ingenieria Informdtica

- Ivan Ramén Toran, estudiante Grado Ingenieria Informdtica

INNOVAR CON EXITO

15:30h-16:00h
Centro Eventos - Sala 4A

PONENTE:
- Francisco Navarro Gabaldén, director Innovacién, Lafarge Espafia

Innovar con éxito implica que el proceso de innovacién este
impregnado en toda la estructura organizativa de la empresa,
situando al cliente en el centro de la misma para ofrecerle
solucionestotalmentediferentesalasexistentesenelmercado.En
esta charla hablaremos de los diferentes procesos de innovacién
y de cdmo pasar de las ideas ala propuesta de valor al cliente,
con todos los retos técnicos y organizacionales que conlleva. Se
compartiran experiencias tanto positivas como negativas.

TE RETO AINNOVAR

15:30h-16:30h
Pabellén 5 - Campus Emprendedor

PONENTES:
- Sandra Molines, profesora Florida Universitaria, Area Educacién
- M? Angeles Antequera, profesora Florida Universitaria, Area Empresa

MODERADOR:
Roberto Bonilla, Florida Universitaria

Florida Universitaria presentard los resultados de la actividad “Te
reto a innovar”, realizada para iniciar al alumnado de 2° curso de
Grados universitarios en el proceso de innovacién. Se formaron
equipos de trabajo con personas pertenecientes a las distintas
titulaciones de grado impartidas por Florida: Educacién infantil,
Educacion primaria, ADE, Turismo, Finanzas y Contabilidad,
Ingenieria Mecanica e Ingenieria Electrénica.

PIONEROS EN ACCIGN: MOVILIDAD
PROFESIONAL PARA EXPERTOS
EN CAMBIO CLIMATICO

16:00h-17:30h
Pabellén 5 - Europa Oportunidades

PONENTE:
- José Luis Mufoz, coordinador programa europeo Pionero en Accién

MODERADORA:
- Marta Esteve, coordinadora Comunicacion RIC Valencia. Climate-KIC

La ponencia pretende dar una visién de lo que es el programa
Pioneros en Accién y cémo este programa contribuye a la creacion
de una comunidad de expertos de todos los sectores [educacién,
investigacion, empresa, administraciones publicas), con el objetivo
de crear nuevas empresas, productos y servicios dentro de la
economia baja en carbono.
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CONFERENCIAS

FINANCIACION

NOVEDADES FISCALES EN MATERIA DE
|+D+1 Y OPORTUNIDADES
EN EL CONTEXTO ECONGMICO ACTUAL

09:30h-10:00h
Centro Eventos - Sala 2H

PONENTE:
- Natacha Seigneuray, Senior Account Manager Aima Consulting
Financiacién de la I+D+i - C.Valenciana, Murcia, Baleares

Hablaremos de cémo optimizar los proyectos de |+D+l en cuanto
a fiscalidad se refiere. Expondremos diferentes recomendaciones
de cémo enfocar sus proyectos y actividades en materia de 1+D
y medio ambiente para mejorar el retorno fiscal y optimizar sus
ahorros fiscales. Incentivos fiscales, deducciones, bonificaciones
ala seguridad social y las ayudas directas disponibles.

ASPECTOS CLAVE DEL MODELO
Y PLAN DE NEGOCIO PARA
LA BUSQUEDA DE FINANCIACION

10:00h-11:00h
Centro Eventos - Sala 4C

PONENTE:
- Inmaculada Villalonga Grafana, técnico Asesoramiento
Emprendedores, Instituto IDEAS UPV

MODERADOR:
- Ramdn Ferrandis Ruiz, director Area Econémica Financiera CEEI
Valencia

¢Elinversor busca unaidea o unaidea de negocio? ; Qué aspectos
debe considerar mi modelo de negocio antes de empezar a hablar
con un inversor? ;Cémo pasar de un modelo de negocio a un plan
de empresa? ;Cuanto tiempo tiene un inversor para el primer
contacto con mi proyecto? En esta sesién se aborda el modelo
de negocio como elemento basico previo a la elaboracién del plan
de negocio y al inicio de la bisqueda de financiacién desde la
perspectiva de |la persona emprendedora.

IMPULSA TU START UP MEDIANTE
LAS ACELERADORAS DE EMPRESAS

11:00h-12:00h
Centro Eventos - Sala 4C

PONENTES:

- Jaime Esteban, director general Angels Capital
- Juan Luis Hortelano, director Plug and Play

- Richard Gracia, C€0 & cofundador EsLife

- Pedro Pagés, CE0 & fundador Tallerator

MODERADOR:

- Juan Manuel Pérez, responsable Area Innovacién &
Emprendedores, Broseta Abogados
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Las aceleradoras de empresas se han convertido en una
herramientaindispensable y Gtil para el lanzamiento y desarrollo de
proyectos empresariales en etapas iniciales. Seleccionan de forma
periddica las mejores ideas con el objetivo de poner en marcha,
acelerar e impulsar su negocio a través de toda clase de servicios
[apogo, mentorizacién, asesoramiento, financiacion, etc.).

LA BUSQUEDA CONTINUA DE FINANCIACION
PARA TU STARTUP:
CROWDFUNDING Y ACELERACION

11:00h-12:00h
Pabellén 5 - Financiacion

PONENTES:

- Mac Parish, Crowdcube

- Enrique Penichet, Bbooster
- Ana Anddjar, Yocomobien

La financiacién de la startup en fase temprana es casi tan
importante como sus ventas. En esta mesa se citan tres personas
que hanlevantado conjuntamente millones de euros para financiar
startups y nos desvelaran algunas de las claves.

TU OPORTUNIDAD

12:00h-13:30h
Pabellén 5 - Financiacion

Tu oportunidad es una sesidn de presentaciones de startups,
mediantes pitches. Los miembros del jurado aportaran su visién
sobre el planteamiento de cada iniciativa emprendedora desde la
perspectiva del inversor profesional con el objetivo de ilustrar a
los emprendedores y al publico presente sobre los aspectos mas
importantes que un proyecto debe tener en cuenta a la hora de
buscar inversion.

JURADO:
Inversores: Radl Aznar, Marcos Lacruz, Javier Peris, Javier Garin,
Javier Megias.

BUSINESS ANGELS: ; COMO GENERAR
CONFIANZA EN UN INVERSOR?
EXPERIENCIAS INVERSOR - EMPRENDEDOR

12:00h-13:00h

Centro Eventos - Sala 4C

PONENTES:

- Toma3s Guillén, director general Grupo IFEDES
- Rubén Lépez Pérez, CEO Kukupia
MODERADOR:

- Pedro Bisbal, director Big Ban Angels

Aspectos mas importantes en los que debe incidir un emprendedor
para generar confianza en un inversor: las 3 F, aportacién del
emprendedor, mercado-modelo de negocio-equipo, aprendizaje/
validacién, cémo generar confianza...

PRESENTACION DEL LIBRO “LOS
EMPRENDEDORES Y LA RECUPERACION
ECONOMICA”

13:30h-14:00h
Pabellén 5 - Financiacién

Esta obra, promovida por la FEBF, aborda diferentes aspectos clave
en toda iniciativa emprendedora: la tipologia de los emprendedores,
la cohesién de equipos, las diferentes alternativas de financiacién,
o la experiencia de las aceleradoras de empresas. El libro cuenta
con la participacion del Hble. Sr. D. Maximo Buch Torralva, Conseller
de Economia, Industria, Comercio y Turismo de la Generalitat
Valenciana, quien ha elaborado el prélogo.

CAPITAL RIESGO: ¢ COMO FINANCIAR
UN PROYECTO INNOVADOR?

13:00h-14:30h
Centro Eventos - Sala 4C

PONENTES:

- Heriberto Maestre, promotor XKuty Electric Bikes

- Damia Tormo, Bioncotech

- Carlos Felipe Cabeza, Next Capital S. G. €. C. R.

- Inmaculada Martinez, Catalyst UK Member

- Inmaculada Valle, analista de inversions Caixa Capital Risk

MODERADOR:
- Pedro de Alava, director Inversiones y responsable de Fondos
Comunitat Valenciana Clave Mayor S. A.

La falta de financiacién y liquidez esta afectando a las PYMES
espafiolas y estd teniendo unos efectos devastadores en
compafias jévenes con un alto componente innovador. Ya no se
consigue financiacién en los cauces tradicionales y la situacion
convive con una falta de capacidad de inversién de muchos fondos
de Venture capital.

FINANCIACION ONLINE:
UN MUNDO A TU ALCANCE

15:30h-16:00h
Centro Eventos - Sala 4C

PONENTE:
-Tono Mestre Jorda, director Area Econdémica - Green Europe

¢Quieres conocertodaslas posibilidades de financiacién que existen
para tu proyecto? ¢ Publica o privada? ;Conoces todos los puntos
fuertes y débiles de tu proyecto? ;Sabes qué riesgo tienes para
una entidad financiera? ; Te anticipas a la documentacion que te va
a solicitar la entidad financiera? ¢ Quieres que te acompafiemos y
consigamos la financiacién para ti?

FUENTES DE FINANCIACION PARA
PROYECTOS EMPRENDEDORES Y
PROPIEDAD INDUSTRIAL E INTELECTUAL

15:45h-17:00h
Centro Eventos - Sala 2H

PONENTES:
- Pedro Tomas, director TS&R Olleros Abogados
- Manuel Minguez, responsable Elzaburu & Olleros

MODERADOR:
- Maria Olleros, socia Olleros Abogados

La planificacion financiera a largo plazo, como herramienta
indispensable para proyectos cuyo periodo de maduracién pueda
extenderse en el medio plazo, es indispensable y existen diferentes
vias de financiacion para los proyectos emprendedores.

EMPRENDEDORES VS INVERSORES:
iENTRE EL AMORY EL ODIO! CLAVES PARA
CAPTAR Y CONVIVIR CON EXITO CON

LOS INVERSORES DE TU STARTUP

16:00h-17:00h
Centro Eventos - Sala 4C

PONENTES:
- Iker Marcaide, fundador ZUBI LABS / PEER TRANSFER
- Javier Megias, C€0 & Fundador STARTUPXPLORE

MODERADOR:
- Juan Manuel Pérez, responsable Area Innovacién &
Emprendedores, BROSETA Abogados

¢Cudles sonlas claves paralograr el éxito en la entrada, convivencia
y posterior salida de un inversor en una startup? Analizar los
aspectos legales y no legales que se suelen plantear y que resultan
esenciales para que dicha inversién resulte un éxito es la base.

MECANISMOS DE FINANCIACIGN PARA
NUEVAS EMPRESAS Y EBT’S

17:00h-18:00h
Centro Eventos - Sala 4C

PONENTES:

- Ignacio Aguado Cuervo, técnico Departamento Consultoria
Financiera, ENISA

- Raul Garcia Esparza, técnico Departamento TIC CDTI

- Fernando Balmaseda, director comercial SGR CV

MODERADORA:
- Inmaculada Bea Gresa, IVACE Financiacion, GVA

A'la hora de poner en marcha una empresa o desarrollar un nuevo
proyecto de crecimiento o de innovacién dentro de una PYME ya
existente, una de las necesidades mas acuciantes es la obtencion
de financiacién. Existen diferentes alternativas, tanto publicas
como privadas, poco conocidas y utilizadas.
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CONFERENCIAS

TICS, INTERNET Y REDES SOCIALES

EL MBO (MANAGEMENT BUY 0OUT)
COMO FORMULA DE EMPRENDIMIENTO.
EXPERIENCIA DE AKIWIFI

09:30h-10:00h
Centro Eventos - Sala 4F

PONENTE:
- Sergio Goterris Espaa, director general Nostravant S. L. L.

MODERADORA:
- Marta Mateu Arce, Secretaria Técnica COITCV

La compra de las unidades productivas de una empresa de
telecomunicaciones en crisis por parte de sus trabajadores,
constituidos en una nueva sociedad (Nostravant S. L. L.J, ha
permitido mantener la actividad comercial y operativa de Akiwifi. Se
haconvertidoenun proyecto que crece bajounnuevo planteamiento
estratégico, a tasas superiores al 40% anual en plena crisis.

E-COMMERCE:
EMPRENDIENDO EN LA RED

10:00h-11:00h
Centro Eventos - Sala 4A

PONENTES:

- Alejandro Pons Ballester, CEO Tuvalum.com

- Ismael Labrador Sdnchez, CMO Marketing y Comunicacién
Tuvalum.com

- Ariel Corzantes Barillas, CTO Tuvalum.com

- David Monz6 Ferrer, Product Manager & Computer Vision
Director-Tyris Software-S. L.

- Javier Oliver Moll, Codirector- Tyris Software-S.L

- Paco Tormo, CEO Singularu

- Alejandro Sahuquillo Ortiz, fundador Laguing

La sesidn contiene tres intervenciones. En primer lugar, un
elevator pitch sobre Tuvalum, un marketplace que pone en
contacto a personas interesadas en la compra-venta de material
deportivo profesional entre deportistas. En segundo, la exposicién
por parte de Tyris Sofware sobre las posibilidades de mercado dela
industria de tecnologias innovadoras. Finalmente, la presentacion
de Singularu, elmarketplace en el que los clientes pueden encargar
piezas Unicas o series limitadas.

APRENDE A PROGRAMAR
VIDEOJUEGOS, OTRA ViA
DE EMPRENDIMIENTO

10:00h-11:00h
Centro Eventos - Sala 4F

30

PONENTES:
- José Ignacio Huertas Fernandez, codirector Programamos
- Jesus Moreno Ledn, codirector Programamos

MODERADOR:
- Raquel Torres Matamoros, presidenta Asociacién de Profesores
de Informatica de la Comunidad Valenciana

En pocos afios habra cerca de 900.000 puestos de trabajo para
programadores informaticos en Europa que no podran cubrirse.
Con esta estimacién, no parece mala idea comenzar a aprender
a programar. Y puede hacerse de un modo diferente, creando
videojuegos y apps para moviles, tumbando el tépico de que la
programacion es aburrida.

NUEVOS MODELOS DE NEGOCIO, EL GRAN
UNIVERSO DE LAS APLICACIONES MOVILES

11:00h-12:00h
Centro Eventos - Sala 4F

PONENTES:

- Julian del Valle Fernandez, vicepresidente Colegio Oficial de
Ingenieros en Informdtica de la Comunidad Valenciana (COICV)
- Fernando Marzal Coquillat, CE0 Mobincube

- Javier Campos Berga, CE0 & CO-Founder Mobilendo

- Héctor Badal Rodriguez, cofundador, director de operaciones
Yeeply

MODERADOR:

- Daniel Sdez Domingo, director Departamento Inteligencia
Estratégica y Competitiva. Instituto Tecnoldgico Informdtica

Desde que los smartphones irrumpieron en el mercado, las
aplicaciones mdviles se estan convirtiendo en el nuevo paradigma
de los negocios online. Combinan toda la potencia de internet y
la informatica moderna para poner al alcance de la mano todo lo
que el consumidor pueda necesitar. Se abre asi todo un mundo
de posibilidades para los emprendedores, que podran idear
aplicaciones de todo tipo que si tienen éxito se descargaran
millones de personas.

COMO CREAR UN MODELO DE NEGOCIO
EN INTERNET CON EXITO

11:30h-12:00h
Centro Eventos - Sala 3A

PONENTE:
- Andrés de Espafia, gerente y analista negocios 3dids.com

El objetivo es conocer y analizar los errores a evitar y los pasos
que se deben dar para pasar a tener de una tienda en interneta un
negocio que funciona en internet.

LAS CLAVES PARA EMPRENDER
EN EL ENTORNO DIGITAL

12:00h-13:00h
Centro Eventos - Sala 3G

PONENTE:
- Fernando Becerra Farelo, cofundador Business Booster,
presidente Consejo Startup Academy

MODERADOR:
- Maria Amparo Camacho Sanchez, responsable Exploracién Florida
Universitaria

Emprender en internet no es sencillamente trasladar al entorno
online la experiencia del negocio tradiciona. Requiere conocer
las claves para asegurar el éxito en este entorno. Se abordaran
tematicas como las tendencias y cambios globales que favorecen
el emprendimiento, el equipo detrds de una startup, el proceso de
lanzar un negocio en internet y metodologias y técnicas necesarias.

MARKETING ONLINE PARA LANZAR
Y MEJORAR LAS VENTAS EN NUEVOS
NEGOCIOS

12:00h-13:00h
Centro Eventos - Sala 4F

PONENTES:

- Jorge Vila Durd, gerente AyZWeb.com

- Esther Valero Lizondo, Social Media Manager

- Juan Antonio Galindo Torres, director Tecnologia FactoryWeb.es
MODERADOR:

- Juan Pablo Pefarrubia Carridn, jefe Innovacidn Diputacicn

de Valencia. Presidente del Colegio Uficial de Ingenieros en
Informdtica de la Comunidad Valenciana [COIICV)

De todos es sabido que Internet puede ser un magnifico canal de
venta para casi cualquier sector de actividad. Sin embargo, no basta
con subir nuestra pagina web y sentarnos a recibir pedidos. Hay
que establecer una estrategia que nos permita destacar entre los
competidores de nuestro sector.

TODO LO QUE NECESITAS PARA
EMPRENDER ESTA EN LOS VIDEOJUEGOS

12:00h-13:00h
Pabellén 5 - Escuelas de Negocios

PONENTE:
- José Luis Soler Dominguez, profesor FloridaReplay, Florida
Universitaria

MODERADOR:
- Javier Estaban Rozalén, profesor FloridaReplay, Florida
Universitaria

Los videojuegos representan la via de entretenimiento mas
extendida, conforman un dominio de conocimiento propio y
desarrollo de habilidades donde el error es bienvenido dando
significado a ese lenguaje. Gran nimero de juegos comerciales
accesibles a todo el mundo mejoran todas las competencias
necesarias para emprender con éxito.

EMPRENDE CON LAS ULTIMAS TENDENCIAS
DE GOOGLE: HANGOUT Y GOOGLE GLASS

13:00h-14:00h
Centro Eventos - Sala 4F

PONENTES:
- Alfonso Soriano, Head of Design Innoarea Design Consulting
- Yolanda Corral Murcia, periodista y cofundadora HangoutON

MODERADOR:
- Héctor Cabrera Rodriguez, gerente Colegio Oficial Ingenieros en
Informdtica de la Comunidad Valenciana [COIICV)

Google estd desde hace wya algunos afos dictando
permanentemente nuestra agenda tecnolégica y cambiando
el mundo con cada nuevo proyecto que lanza. En esta sesion
pretendemos desvelar las claves para aprovechar como
emprendedor dos de las tecnologias mas novedosas del gigante
de Silicon Valley: las Google glass y el sistema hangout. Para ello
tendremos a dos empresas valencianas que estan innovando y
creando un modelo de negocio basado en aplicaciones para las
glass yun canal divulgativo en directo por Youtube.

DISTINTOS MODELOS DE NEGOCIO
GRACIAS A INTERNET

13:30h-14:00h
Centro Eventos - Sala 3A

PONENTE:
- Clara Soler, directora Turisticate

Gracias a Internet han aparecido nuevos modelos de negocio, asi
como profesiones que se dedican a sacarle beneficios en este
medio. Es importante conocer cuales son y cémo trabajar con ellos
para sacarles el maximo rendimiento, aprender a seleccionar los
clientes, definir los objetivos y establecer beneficios.
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PASOS PARA INFORMATIZAR TU EMPRESA

14:00h-14:30h
Centro Eventos - Sala 4F

PONENTES:
- Patricia Escriba Marin, Comunicacién
- Rocio Vidal Menacho, Community Manager

Se presentaran los pasos para informatizar una empresa, desde dos
puntos devistadiferentes. El primero, eneldmbitode laorganizacién
[recursos humanos, web, programas, departamento informético].
Y el segundo, segln la visibilidad en internet (importancia de las
redes sociales, posicionamiento, publicidad online, etc.).

LA EVOLUCION DE LA PYME EN LA NUBE

15:30h-17:00h
Centro Eventos - Sala 4F

PONENTES:

- Laura Olcina Puerto, directora gerente IT]

- Rubén Lépez-Echazarreta Castro, director Preventa

- Miguel A. Juan, sacio director S2 Grupo

- Julidn Lorenzo, CEO Uno a uno y Edduca

MODERADOR:

- Joaquin Garrido, CEO Clavei. Presidente Asociacion Empresarial
Sector TIC de la Comunidad Valenciana (ESTIC). Vicepresidente PAN
EUROPEAN ICT & eBUSINESS NETWORK FOR SME (PIN-SME]

El cloud computing esta convirtiéndose en el nuevo paradigma para
el alojamiento y almacenamiento de los sistemas de informacion
de la empresa por su versatilidad, seguridad, capacidad,
escalabilidad y coste. Los emprendedores que desarrollan hoy sus
ideas de negocio deben contar con la nube como infraestructura
empresarial basica, necesaria para la adecuada gestion de sus
recursos informaticos.

CONSTRUYENDO LATIENDA ONLINE
DE TU NEGOCIO

17:00h-18:00h
Centro Eventos - Sala 4F

PONENTES:
- Jesus Gallent, director creativo & branding
- Diego Mestre Villaescusa, responsable Magento, Alfatec Sistemas

MODERADOR:
Alejandro Pérez Martin, vicepresidente Avalnet
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Internet puede ser un magnifico canal de venta para cualquier
negocio y, en muchos casos, construir una buena tienda online
es el primer requisito para alcanzar el éxito. En esta sesion los
expertos nos contaran las claves que debemos manejar para poner
en marcha una tienda online eficaz y a un coste muy reducido.

100 CONSEJOS PARAVENDER EN INTERNET

17:30h-18:30h
Centro Eventos - Sala 3F

PONENTE:
- Leonard Pera, director general Open-ldeas

Setratade untallereminentemente practico sobre como comunicar
y vender en internet dirigido a PYMES. Tecnologia, medios de pago,
logistica, estrategias paramejorarel posicionamiento, campafas de
publicidad, aprender a sacar provecho a los emails de los clientes y
desarrollar una estrategia de social media que nos permita generar
comunidad y conversacion alrededor de nuestra marca.

HORCHATA & TWITTS

19:30h-20:30h
Centro Eventos - Sala 4D

PONENTES:

- Borja Ventura, periodista y coordinador Contenido @Atresmedia
@sesiondecontrol @30letras. Escribe para @yorokobumag, @
eldiarioes, @JotDownSpain y @tiempodehoy y ensefia en @uc3m
y @uspceu.

- Covadonga Morales, editora COMOJU

- Ramon Puchades, CEQ Talents United

- Mariola Cubells, periodista, La tele en La Ventana, de La Ser.
Autora ;Y td qué miras?

MODERADOR:
Oscar Delgado Barrientos, C€0 Soma Comunicacidn, director
360gradospress, editor 360gradoslibros

Reunién de carne y hueso entre tuiteros para incentivar el
networking de calidad mientras se degusta horchata natural de
Alboraia con fartons y tuits. #horchatandtwitts since 2009.
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MARKETING DE BAJO COSTE
PARA REALIZAR CONTACTOS
COMERCIALES UTILES

09:30h-10:15h
Centro Eventos - Sala 3B

PONENTE:
- Gregorio Delgado Pérez, socio director Re-accion

Si supiéramos de todos nuestros potenciales clientes cuales estan
mas interesados en nuestros productos, contactariamos con ellos
de inmediato. Trataremos estrategias y herramientas de marketing
practicas para estimular nuestras ventas.

¢COMO PLANIFICAR LA LLEGADA
AL MERCADO DE DESTINO?
PLAN EXPORTA “T- C. DE COMERCIO

10:15h-10:30h
Pabellén 5 - Internacionalizacion 2

PONENTE:
- Vicente Mompé, coordinador Departamento Comercio Exterior,
Cdmara de Comercio de Valencia

Todas las etapas de un proceso de internacionalizacién tienen una
gran importancia para la empresa y hay que cuidar cada uno de los
aspectos clave para que la operacion se cierre de manera exitosa.
Sin embargo, una vez realizado todo el trabajo de investigacion
desde el origen, hay que realizar un gran esfuerzo para que la puesta
en escena permita lograr los objetivos que nos planteamos. Por ello
es importante considerar el viajar de manera organizada (ya sea
agrupada o individualmente).

SERVICIOS DE ASESORAMIENTO
PERSONALIZADO. ICEX CONECTA

10:30h-10:45h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 2

PONENTE:
- Miguel Sotomayor Castelld, jefe Servicio Comercio Exterior

El Programa de Servicios Personalizados ICEX proporciona
servicios de consultoria internacional a la medida y en mas de 150
mercados. Los servicios personalizados se gestionanatravésdela
red de oficinas econémicas y comerciales de Espafia en el exterior.
ICEX CONECTA ofrece a las empresas espafiolas asesoramiento
individualizado mediante entrevistas bilaterales con nuestros
especialistas en las oficinas econémicas y comerciales de Espafa
en el exterior, a través de videoconferencia.

PROGRAMA BECAS TALENT
Y EXPORT JOBS - IVACE

10:45h-11:00h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 2

PONENTE:
- Marisol Menéndez de Lucas, drea Internacional IVACE

Tras unos ejercicios en los que no se pudo dar continuidad al
programa de becas tradicional del IVEX, en 2014 retomamos
la convocatoria de becas con vocacién global desde IVACE
Internacional. La plataforma de RRHH Export Jobs se pone
en marcha de forma inminente y aspira a centralizar la
demanda y oferta de empresas y candidatos especializada en
internacionalizacion en la Comunitat Valenciana.

EXPORTAR, ; POR DONDE EMPIEZ0?

11:00h-12:00h
Centro Eventos - Sala 3F

PONENTES:

- David Avila Manresa, director exportacion Hicoman, S. L. U.
- Rafael Farnés Martinez, gerente DR Farnds, S. L.-Dessata

- Lorena Marti Moreno, gerente The Queen Victoria
MODERADOR:

- Lufs Ferrero Rosell6, jefe Area Internacional, Cémara de
Comercio de Alicante

Concienciar y divulgar mediante ejemplos de “buenas practicas”
que cualquier empresa puede vender sus productos o servicios fuera
de nuestras fronteras, ya sea sola o cooperando con otras empresas.

OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS
CON CHINA SIN SALIR DE ESPANA:
INTERNACIONALIZACION A LA INVERSA

11:00h-12:00h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 1

PONENTE:
- Antonio Liu Yang, CEO Mediterrasian Consulting y profesor
universitario

Repaso sobre las relaciones de comerciales y culturales entre China
y Espafia, con especial enfoque a la comunidad china residente
en Espafa y las oportunidades de negocio existentes. Conocer las
realidades sociales entre China y Espafia pero, sobre todo, conocer
todas las inversiones que esta haciendo China en Espada.
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PRIMEROS PASOS EN LA
INTERNACIONALIZACION.
PROGRAMA ICEX NEXT - ICEX

11:15h-11:30h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 2

PONENTE:
- Teresa Pérez Mas, jefe Servicio de Comercio Exterior

ICEX Next es un programa cuyo objetivo es tanto el fomento de la
iniciacion a la internacionalizacién de la empresa, incorporando
la exportacién como una actividad permanente y estable, como
la consolidacién en mercados para aquellas empresas que lo
requieran. Pretende apoyar a la empresa en las distintas fases
de su proyecto internacional, tanto en su iniciacién como en su
consolidacién en mercados.

COMO OPTIMIZAR LA PARTICIPACION
EN MISIONES COMERCIALES O FERIAS
- IVACE

11:30h-11:45h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 2

PONENTE:
- Mar Alonso Vidart, Area Internacional IVACE

En la presente capsula de conocimiento pretendemos desarrollar
aquellos aspectos y tareas que una empresa debe realizar tanto
con caracter previo, durante los dias de la accién de promocion y,
una vez finalizada ésta, para maximizar el rendimiento que puede
obtener con su participacion.

BECAS DE INTERNACIONALIZACION - ICEX

11:45h-12:00h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 2

PONENTE:
- Pilar Rodrigo Baixauli, jefe Sector ICEX

Através de nuestros programas de becas ofrecemos una excelente
oportunidad de conseguir una sélida formacidn tedrica en comercio
internacional y una especializada formacién practica en las
distintas oficinas de la Red Exterior de la Secretaria de Estado de
Comercio, en empresas espafolas con actividad internacional o en
instituciones internacionales. Nuestros becarios son reclamadas
por las empresas y organizaciones como recursos humanos de
elevada cualificacion.
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CONOCE TODO LO QUE LA FRANQUICIA
TE OFRECE

12:00h-13:00h
Centro Eventos-Sala2 F

PONENTE:
- Asociacion Espafiola de Franquiciadores

MODERADOR:
Andrés Gil-Nogués, director Salén internacional de la Franquicia
(SIF&Co), Feria Valencia

Se propone un taller interactivo en el que los ponentes desarrollaran
una exposicién en la que, ademds de contestar las cuestiones
planteadasporlosasistentes,sedérespuestaalassiguientesdudas
¢Por qué una franquicia?; Soy emprendedor o franquiciado? ¢ Hay
una franquicia para cada franquiciado?;Cémo elijo mi franquicia?
¢Como la busco?

ERASMUS PARA JOVENES
EMPRENDEDORES:
UNA EXPERIENCIA BENEFICIOSA

12:00h-13:00h
Centro Eventos - Sala 3F

PONENTES:
- Raquel Diaz Martinez, directora Innovacion FUNDEUN
- Verdnica Gonzalez Pérez, CE0 Trayma Traducciones S. L. U.

MODERADOR:
- Ivdn Sempere Massa, presidente Comisidon Relaciones
Internacionales CIERVAL, presidente FUNDEUN y CEO PADIMA

La jornada tiene como objetivo informar acerca del programa
Erasmus para jovenes emprendedores para lo cual, ademas
de explicar el programa y cémo acceder a él, se contara con la
participacion de una empresa y un emprendedor que compartiran
su experiencia con los asistentes.

CERTIFICACION OEA: INSTRUMENTO
PARA LA OPTIMIZACION DEL COMERCIO
INTERNACIONAL

12:00h-13:00h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 1

PONENTE:
- Lourdes Morales Morales, directora HIDMO Consultores S. L.

Para comercializar fuera de Europa, las empresas deben conocer
los procedimientos a seguir para proporcionar rapidez a sus
clientes enlarecepcion de sus mercancias, lo cual supone mejores
condiciones econdémicas para su venta. Ventajas y beneficios de
la certificacion, los distintos tipos, la normativa del nuevo Cédigo
Aduanero, los acuerdos de Reconocimiento Mutuo que Europa
tiene firmados con EEUU, Corea, Suiza y Japén, y los avances con
las aduanas de Latinoamérica y China.

¢COMO ACCEDO AL MERCADO?
PLAN EXPORTAT - CAMARA DE COMERCIO

12:15h-12:30h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 2

PONENTE:
- Joaquin Andrés Sanchez, director comercial y responsable Area
Internacional, Cémara de Comercio de Castellon

Una vez seleccionado el mercado objetivo, es preciso conocer las
tendencias y perfil del consumidor, analizar la mejor estrategia
de acceso, el canal mas adecuado y seleccionar los clientes
cualificados con el perfil que mejor se adapte a dicha estrategia.

COACHING PYMES — IVACE
INTERNACIONAL

12:30h-12:45h
Pabellén 5 - Internacionalizacion 2

PONENTE:
- Rafael Pérez Antoli, Area Internacional IVACE

IVACE Internacional pone en marcha este nuevo programa de
asesoramiento, cuyo principal rasgo es la practicidad de los
contenidos que se imparten, la adaptacion del programa a cada
empresa en particular al combinar sesiones colectivas con
individuales in-company y la mentorizacion por parte de empresas
con gran experiencia en los mercados internacionales.

LO QUE NO SE COMUNICA, NO EXISTE

12:45h-13:15h
Centro de Eventos - Sala 3B

PONENTES:
- Victor Herrera Terrada, gerente Viteware
- Angeles Secades, consultora Marketing y Comunicacion

MODERADORA:
- Helena Ortiz Gil, consultora y docente Marketing y Comunicacion

En esta actividad se irdn repasando las necesidades de
comunicacion de un proyecto emprendedor, desde que empieza la
idea “en la cabeza del emprendedor”, pasando por cuando empieza
a ejecutarla y hasta que finalmente nace y se llega a consolidar.
Los tres ponentes queremos “abrir los o0jos” de la comunicacién en
cualquier proyecto emprendedor, y por eso decimos tajantemente:
LO QUE NO SE COMUNICA, NO EXISTE.

BECAS DE INTERNACIONALIZACION - ICEX

12:45h-13:00 h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 2

PONENTE:
- Pilar Rodrigo Baixauli, jefe Sector ICEX

Através de nuestros programas de Becas ofrecemos una excelente
oportunidad de conseguiruna sélida formacidn tedrica en comercio
internacional y una especializada formacién practica en las
distintas oficinas de la Red Exterior de la Secretaria de Estado de
Comercio, en empresas espafolas con actividad internacional o en
instituciones internacionales. Nuestros becarios son reclamadas
por las empresas y organizaciones como recursos humanos de
elevada cualificacion.

LA MARCA PERSONAL COMO MEDIO PARA
HACER NEGOCIOS POR TODO EL MUNDO

13:00h-13:45h
Centro Eventos - Sala 2E

PONENTE:
- Juan Gil, Chief Operating Officer Gigoing

El mundo ha cambiado y con la tecnologia actual, el tiempo vuela
muy rapido. Hoy en dia los profesionales necesitan trabajar en
un espacio mucho mayor que su pais, para poder trabajar. El
curriculum vitae ha muerto (o casi) y un nuevo enfoque la “marca
personal” esta llamada a ser la llave o el pasaporte para el futuro.

MI EXPERIENCIA COMO EMPRENDEDOR
EN FRANQUICIA

13:00h-14:00h
Centro Eventos - Sala 2F

PONENTES:

Dehesa de Santa Maria
Escura Consulting
The Body
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MODERADOR:
Antonio Priego, T4 Consultores en franquicia

En esta mesa redonda, los participantes relataran con detalle las
luces y las sombras de su experiencia empresarial a través de la
estrategia de la franquicia. Trasladardan cémo se sobrelleva para
un emprendedor tener siempre al lado al “socio” quien, por un lado
vela porlabuena marcha del negocio y apoya en aquéllos aspectos
que se detectan como débiles y, por otro, controla que se cumple el
Manual del Franquiciado.

HERRAMIENTAS LOW-COST DE MARKETING
DIGITAL PARA LA INTERNACIONALIZACION

13:00h-14:00h
Centro Eventos - Sala 3F

PONENTE:
- Fernando Martinez Sanchis, consultor Marketing Online

MODERADOR:
- Begofia Sanchez Fuentes, Area Internacional IVACE

La finalidad de la potencia es ofrecer diversas herramientas de
bajo coste que ayudan a realizar acciones de markerting on line
en un proceso de internacionalizacién. Buscar la herramienta mas
ajustada a cada mercado y que hagan posible a cualquier empresa
suimplantacién con costes muy reducidos.

¢COMO POTENCIAR MI TALENTO EN
LOS MERCADOS INTERNACIONALES?
“ESTRATEGIAS DE COACHING
INTERCULTURAL”

13:00h-14:00h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 1

PONENTE:

- M? Alejandra Ramirez Cuenca, consultora Mercados Globales.
Especialista Gestién Internacional de Recursos Humanos &
Interculturalidad. Directora de Globally People. Mediadora. Coach
jecutivo AECOP — EMCC.

Para sumergiros en los mercados internacionales es necesario
conocer cémo piensan los locales, sus costumbres, qué hacen€
Hay que ponerse en sus zapatos y descubrir cémo son. El coaching
intercultural o cross-cultural coaching es una herramienta
extraordinaria para trabajarnos y entraren la cultura del pais destino.
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:COMO ABORDAR MI SALIDA AL
EXTERIOR? ; POR QUE MERCADO
EMPIEZO? - CAMARA DE COMERCIO

13:15h-13:30h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 2

PONENTE:
- Luis Ferrero Rosell, jefe Area Internacional, Cdmara de
Comercio de Alicante

Dar a conocer a las empresas programas que le ayuden a
plantear su internacionalizacién con apoyo y asesoramiento de
profesionales. En particular El programa Xpande estd orientado
hacia PYMES que estén dispuestas a dar el salto y les ofrece una
estrategia completa para su proceso de internacionalizacién, con
los apoyos necesarios para iniciar su expansion en los mercados
internacionales, mediante, asistencia técnica especializada.

UNA ALTERNATIVA A LA FINANCIACION
TRADICIONAL: COMO PRESENTAR TU
PROYECTO A INVERSORES EXTRANJEROS
- IVACE

13:30h - 13:45h
Pabellén 5 - Internacionalizacion 2

PONENTE:
- Ménica Paya Lépez, drea Captacion de Inversion en IVACE

Desde el servicio INVEST- CV se pretende apoyaralas empresas dela
ComunitatValencianaensubusqueda de financiaciéninternacional.
Para ello, ha puesto en marcha el Programa FindKapital, a través del
cual se pondra en contacto el capital extranjero con las empresas
de la Comunitat que necesiten de una inyeccién de liquidez para
afrontar su expansién y/o diversificacién empresarial.

¢COMO ABORDAR MI SALIDA AL EXTE-
RIOR? ¢ POR QUE MERCADO EMPIEZO?
XPANDE - CAMARA DE COMERCIO

13:45h-14:00h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 2

PONENTE:
- Lufs Ferrero Rosell6, jefe Area Internacional Cémara de Comercio
de Alicante
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Dar a conocer a las empresas programas que le ayuden a
plantear su internacionalizacién con apoyo y asesoramiento de
profesionales. En particular El programa Xpande esta orientado
hacia PYMES que estén dispuestas a dar el salto y les ofrece una
estrategia completa para su proceso de internacionalizacién, con
los apoyos necesarios para iniciar su expansion en los mercados
internacionales, mediante, asistencia técnica especializada.

MARKETING DE INFLUENCERS: QUE ES
Y QUE PUEDE HACER POR MI EMPRESA

14:00 h-14:30h
Centro Eventos - Sala 2F

PONENTE:
- Daniel Sanchez, C€0 de Influencity.es

Introduccién al marketing de influencers para aquellas marcas
y empresas que aln no conozcan esta forma de marketing. Se
expondra el potencial de hacer marketing con influencers, asi
como beneficios que se pueden obtener. Se explicaran temas
como quién es influencer, cémo identificarlo para las marca o
como realizar acciones con influencers entre otros. Se presentara
la plataforma Influencity.es, startup valenciana que pretende
profesionalizar el marketing de influencers ahorrando tiempo y
dinero a las empresas en la gestion de campafias con influencers.

COMO HACER NEGOCIOS EN ASIAY LATAM.
INTERNACIONALIZA TU EMPRESA

15:45h-16:30h
Centro Eventos - Sala 3F

PONENTES:
- Maria Amparo Ros, director RRHH y organizacién Indenova
- Alejandro Pérez, CMO Texyon Games

MODERADOR:
- Alejandro Pérez, CMO Texyon Games

En esta sesion se trasladara de forma eminentemente practica
la experiencia de dos empresas pertenecientes al sector de TICs
en su proceso de internacionalizacidn, en dos areas tan diversas
como Latinoamérica y Asia.

VENDO TODO LO QUE QUIERO

16:00h-17:00h
Centro Eventos - Sala 4D

PONENTE:
- Sergio Ayala Climent, gerente SAC Servicios

Yatengocreadamiempresa, yatengoclaroel productooel servicio,
el precio, la distribucion, la publicidad, pero, ;cémo lo vendo?,
¢qué hago ahora? Huir de la venta a “puerta fria”. Teniendo muy
clara la importancia de la labor comercial deberemos comenzar a
plantearnos si todos valemos para vender, y la respuesta es clara:
Si. De hecho, todos y cada uno de nosotros somos vendedores.

MERCADOS PARA EL FUTURO:
AFRICA SUBSAHARIANA

16:00h-17:00h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 1

PONENTE:
- Pau Ferrando Grimalt, Area Internacional IVACE

Ante los cambios en los mercados internacionales tradicionales,
la mirada se dirige a nuevas areas comerciales que, hasta no hace
demasiado tiempo, eran desconocidas para nuestras empresas. A
través de esta sesion se expondran las principales caracteristicas
de estos mercados, como el Africa Subsahariana, ylasactuaciones
que se plantean en estos desde IVACE Internacional para el
ejercicio 2015.

TUTORIAS DE INICIACIGN Y MARKETING
DIGITAL - IVACE

16:00h-16:15h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 2

PONENTE:
Mari France Gonzalez Aurignac, Area Internacional IVACE

En esta capsula de conocimiento expondremos las principales
caracteristicas y requisitos de participacién en los programas de
tutorias organizados por IVACE Internacional. Se trata de un programa
de asesoramiento, fuertemente apoyado por el Fondo Social Europeo,
en el que se ofrece formacion especializada e individualizada a las
empresas participantes en las areas de Internacionalizacién y de
Marketing Digital aplicado a nivel internacional.

PRIMEROS PASOS EN LA INTERNAC-
IONALIZACION. HERRAMIENTA ON LINE
PASAPORTE AL EXTERIOR - ICEX

16:15h-16:30h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 2

PONENTE:
- José Francisco Garrigues Giménez, jefe de Sector ICEX
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Pasaporte al Exterior es una herramienta de gestion, formacion e
informacién para las empresas espafiolas que quieren incorporarse
o consolidarse en los mercados internacionales. Conocer las claves
dela operativa del dia a dia en lainternacionalizacién de su empresa:
solicitar ofertas de transporte, seguros, financiacion, elaborar
ofertas y contratos, simular precios de exportacion e interactuar
con la Administracidn Espafiola desde su despacho en tiempo real.

¢COMO ACCEDO AL MERCADO? PLAN
EXPORTAT - CAMARAS DE COMERCIO

16:30h-16:45h
Pabellén 5 - Internacionalizacion 2

PONENTE:
- Joaquin Andrés Sanchez, director comercial y responsable Area
Internacional, Cdmara de Comercio de Castellén

Una vez seleccionado el mercado objetivo, es preciso conocer las
tendencias y perfil del consumidor, analizar la mejor estrategia
de acceso, el canal mas adecuado y seleccionar los clientes
cualificados con el perfil que mejor se adapte a dicha estrategia.
Con este tipo de andlisis previo por parte de las empresas, la
garantia de conseguir resultados reduciendo plazos es mucho
mas elevada que sin contar con una estrategia definida de acceso.

¢ESTA MI WEB PREPARADA PARA
MI EXPANSION INTERNACIONAL?

16:30h-17:30h
Centro Eventos - Sala 3F

PONENTE:
- Ximo Cortés Ahullé, director de Proyectos

MODERADORA:
- Begofia Sanchez Fuentes, Area Internacional IVACE

Cuando una empresa se propone dar el salto al mercado
internacional, internet se convierte en una gran oportunidad
para amplificar la presencia de la marca en el pais. Una adecuada
estrategiaonline puede suplirlafaltaderecursoseinfraestructuras
en los nuevos paises de implantacién de la compafiia y abrirle las
puertas del nuevo mercado.
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COMUNICA TU IDEA, CONVENCELOS

17:00h-18:00h
Centro Eventos - Sala 2F

PONENTES:

-José Manuel Zaragoz3, presidente Club de Oratoria CV

- Alejandro Ortol3, Relaciones Institucionales Club de Oratoria CV
- Andrés Alonso, vocal Club de Oratoria CV

- Carlos Barreto, Relaciones con el Socio Club de Oratoria CV

- Nadia Sous, vocal Club de Oratoria CV

- Javier Peris, Business Angel y experto en emprendimiento y
empresas

MODERADOR:
- José Manuel Zaragoza, presidente Club de Oratoria CV

La oratoria se presenta como medio de comunicacién y expresion
de ideas. Exponiendo diferentes enfoques a través de las
experiencias de los ponentes. Desde la inteligencia emocional a la
gestion del estado del orador, asi como visién de un emprendedor
yun Business Angel.

MARKETING AUTOMATION

17:00h-17:45h
Centro Eventos - Sala 3B

PONENTE:
- Eloy Montafia, Inbound Manager Increnta

Inbound Marketing, la transformacién de la captacién de negocio
online. Descubre como atraera desconocidos a tuweb, convertirlos
en oportunidades de negocio, cerrar la venta y fidelizarlos para
siempre con ayuda de la tecnologia.

COMO ACCEDER AL MERCADO MUNDIAL
DE LAS LICITACIONES

17:00h-18:00h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 1

PONENTE:
- Enrique del Castillo Ibarrola, Area Internacional en IVACE

El mercado internacional de licitaciones mueve cada ejercicio
un volumen cercano a 150.000 millones de délares. A través de
la presente sesidn se trazard una panoramica de cudles son los
principales canales de acceso, cudles son las instituciones mas
relevantes a las que dirigirse y los procedimientos de compra
habituales.

PROGRAMA INTERNACIONALIZATE - IVACE

17:00h-17:15h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 2

PONENTE:
- Rafael Pérez Antoli, Area Internacional en IVACE

IVACE Internacional pone en marcha este nuevo programa de
asesoramiento cuyo principal rasgo es la practicidad de los
contenidos que se imparten, la adaptacién del programa a cada
empresa en particular al combinar sesiones colectivas con
individuales in-company y la mentorizacion por parte de empresas
con gran experiencia en los mercados internacionales.

SERVICIOS DE ASESORAMIENTO
PERSONALIZADO. ICEX CONECTA - ICEX

17:15h-17:30h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 2

PONENTE:
- Miguel Sotomayor Castelld, jefe Servicio de Comercio Exterior

El programa de Servicios Personalizados ICEX proporciona
servicios de consultoria internacional a la medida y en mas de 150
mercados. Los servicios personalizados se gestionan a través de la
red de Oficinas Econdmicas y Comerciales de Espafia en el exterior.
ICEX CONECTA ofrece a las empresas espafiolas asesoramiento
individualizado.

:COMO PLANIFICAR LA LLEGADA AL
MERCADO DE DESTINO? PLAN EXPORTA T
- CAMARAS DE COMERCIO

17:30h-17:45h
Pabellén 5 - Internacionalizacién 2

PONENTE:
- Vicente Mompo, coordinador Departamento Comercio Exterior de
la Cdmara de Comercio de Valencia

Todas las etapas de un proceso de internacionalizacién tienen
una gran importancia para la empresa y hay que cuidar todos
los aspectos. Sin embargo, una vez realizado todo el trabajo de
investigacion desde el origen, hay que realizar un gran esfuerzo
para que la puesta en escena permita lograr los objetivos que
nos planteamos. Para viajar a nuevos mercados inhdspitos, es
importante considerar el viajar de manera organizada (ya sea
agrupada o individualmente).
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ESPACIOS DE TRABAJO COLABORATIVO

09:30h-10:00h
Centro Eventos - Sala 26

PONENTE:

- Josep Manel Ramos Mezquita, secretario general Fundacion
Caja Villarreal. Profesor asociado Departamento Administracion
Empresas y Marqueting Universitat Jaume |

En un mundo hiperconectado y en constante proceso de
globalizacidn, la cooperacién en forma de alianza ya no es un
instrumento de conveniencia, sino un instrumento esencial
para suministrar valor. No solo debe ser entendida la estrategia
de la cooperacidén como una respuesta a la convergencia en las
necesidades y preferencias de los clientes a nivel global, sino
como una excelente oportunidad para crear grandes ventajas
competitivas.

GENERAR OPORTUNIDADES DE NEGOCIO
Y ACTIVIDAD EMPRENDEDORAEN EL
TERRITORIO. EL DESARROLLO LOCAL
PARTICIPATIVO

10:00h-11:00h
Centro Eventos - Sala 2F

PONENTES:

- Pilar Clemente Ramadn, directora Agencia de Desarrollo Econémico
y Social de Petrer (ADESP) y Presidenta de Adlypse-Alicante

- José Bustamante, concejal Empleo y Empresa, Ayuntamiento de
Manises

- Maribel Dominguez, coordinadora Area de Promocidn Econdmica,
Ayuntamiento de Manises

MODERADOR:

- Ricard Calvo Palomares, profesor Departamento Sociologia e
Investigador Instituto Interuniversitario de Desarrollo Local (11DL]
de la Universitat de Valencia. Director Grup d’Investigacid en
Desenvolupament Territorial (GRIDET)

Planteamos un espacio de innovacién social desde lo micro. Un
taller que permita a los asistentes interiorizar la importancia de
conocer las bases de un nuevo modelo de actuacion e intervencion
socioecondmica a nivel micro, donde se busque generar un
nuevo saber hacer a partir del aprovechamiento de los recursos
existentes en el territorio.
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EMPRENDER EN GRUPO A TRAVES
DE UNA COOPERATIVA

10:00h-11:00h
Centro Eventos - Sala 26

PONENTES:

- Valenti Figueres Jorge, presidente Los Suefios de la Hormiga Roja
- Jose Manuel Campo Ruiz, director AKOE

- Lola Folgado Romeu, asesoramiento juridico Federacion
Valenciana de Empresas Cooperativas de Trabajo Social (FEVECTA)

MODERADORA:
- Paloma Tarazona Cano, directora Federacidn Valenciana de
Empresas Cooperativas de Trabajo Social (FEVECTA]

En el taller se explicara las caracteristicas de las cooperativas como
modelo de empresa, asi como las ayudas y ventajas fiscales con las
que cuenta este tipo de empresa. Contaremos con dos experiencias
de cooperativas que nos daradn a conocer su trayectoria como
empresa de economia social.

EL IMPACTO DE LAS PLATAFORMAS
DE SERVICIOS DE CONSUMO
COLABORATIVO

10:00h-10:45h
Pabellén 5 - Economia Colaborativa

PONENTE:
- Richard Gracia Ansd, CEO y cofundador EsLife

El consumo colaborativo es una de las 10 ideas que, segln TIME,
van a cambiar el mundo. Este nuevo modelo de economia se basa
en cambiar el concepto de propiedad por el concepto de acceso a
bienes, recursos o servicios. Aunque el concepto no es nuevo, esta
cambiando la manera de interactuar con los clientes. En 2015 se
convertira en una corriente social generalizada y, segln Forbes, el
beneficio producido superara los 3.500 millones de délares con un
crecimiento anual del 25%.

EMPRENDIMIENTO SOCIAL:
EMPRENDER PARA MEJORAR EL MUNDO

10:00h-10:30h
Pabellén 5 - Financiacion

PONENTE:
- Margarita Albors, SOCIALNEST

Hablaremos sobre qué son las empresas sociales, qué las diferencia
de otro tipo de empresas y entidades, como emprender desde
diferentes ambitos/sectores y nos inspiraremos con ejemplos de
emprendedores que lo estan haciendo.

SERVICIOS Y HERRAMIENTAS LOCALES

DE APOYO Y ACOMPANAMIENTO AL
EMPRENDEDOR. EL MUNICIPIO COMO PUNTO
DE PARTIDA HACIA EL EXITO EMPRENDEDOR

11:00h-12:00h
Centro Eventos - Sala 2F

PONENTES:

- Carlos Marco Estellés, coordinador Promocién Econémica

del Ayuntamiento de Gandia

- José Maz6n Gamborino, gerente Agencia de Desarrollo Local de
Santa Pola

MODERADOR:
- José Antonio Navarro, gerente Consorcio PACTEM NORD

Este espacio pretende poner de relieve la experiencia y algunos
resultados alcanzados en los Ultimos afios por parte de las Agencias
de Desarrollo Local y otras iniciativas publicas de base local como
apoyo a la generacion de actividad empresarial. Asimismo, resulta de
interés analizar las diferentes estrategias y medidas de incentivacion
desplegadas para impulsar nuevas empresas.

CASOS DE EMPRENDEDORES SOCIALES
REALES

11:00h-12:00h
Centro Eventos - Sala 26

PONENTES:

- Naza Hernandez, presidenta Fundacién Acavall

- Daniela Cruz Castro, cofundadora Nunna Online

- Pablo Garcia, cofundador Reciclean

- Isabel Ibor Martinez, emprendedora “Hdblame de mi”

- Juan David Escobar, Founder & CEOD at §’'omer BioActive
Ingredients S. L.

MODERADORA:
- Margarita Albors Vives, fundadora y presidenta Socialnest

Muchas veces se habla de los emprendedores sociales como héroes.
En esta sesion conoceremos 5 emprendedores sociales reales, que
con esfuerzo, pasién y perseverancia estan emprendiendo para
mejorar el mundo. Cada uno presentara sus proyectos, ¢ qué impacto
social buscan? ; qué estan haciendo para conseguirlo? ;como van a
hacer sostenible econémicamente su proyecto?

DE LOS FABLABS A LAS FABCITIES. DE COMO
LA FABRICACION DIGITAL Y EL MOVIMIENTO
MAKER PODRA CAMBIAR LAS CIUDADES

12:00h-12:30h
Centro Eventos - Sala 2G

PONENTES:
- Tomas Diez, director del proyecto FabCity en el IAAC
- Nacho Mas, QuiShare Connector

En el proyecto FabCity el ciudadano es el centro del conocimiento,
el principio y el final de una cadena en la que pueden participar
investigadores, disefiadores, universidades, la industria, el
comercio, el gobierno, etc. FabCity quiere producir localmente
usando vanguardia y baja tecnologia para resolver los problemas
locales usando materiales locales y compartirlo a nivel mundial
para potenciar la creacion de nuevas soluciones.

COMO CONSEGUIR MAYOR RETENCION
EN LOS USUARIOS DE TU STARTUP

12:00h-12:45h
Pabellén 5 - Economia Colaborativa

PONENTE:
- Diego Moya Najera, CEO Entrenarme

En esta sesion se tratard como se puede conseguir activar y
retener a los entrenadores de una plataforma, al mismo tiempo que
conseguir una gran recurrencia de compra por parte de los clientes.
Se trataran temas como gamificacién, ranking, ego y otros.

EMPRENDER EN LA ECONOMIA
COLABORATIVA

12:30h-13:00h
Centro Eventos - Sala 2G

PONENTE:
- Albert Cafigueral, connector OuiShare en espariol y Consumo
Colaborativo

MODERADORA:
- Nacho Mas, QuiShare connector

La economia colaborativa ha dejado de ser una rareza para
empezar a convertirse en una nueva normalidad para el piblico
en general. Esto es el resultado del interés de emprendedores e
inversores que a lo largo de los Gltimos afos han ido construyendo
y evolucionando las plataformas mas conocidas hoy en dia.
Hablaremosydebatiremos acercadelas clavesylas oportunidades
para emprender en el sector colaborativo.

ECONOMIA COLABORATIVA, ; MODA
PASAJERA 0 NUEVO MODELO ECONOMICO?

13:00h-13:30h
Centro Eventos - Sala 2G
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PONENTES:

- Albert Canigueral, connector OuiShare en Espanol y Consumo
Colaborativo

- Tomas Diez, director proyecto FabCity, Instituto de Arquitectura
Avanzada de Catalufia [IAAC)

- Joantxo Llantada, Digital Tourism Think Tank in Yahoo

MODERADOR:
- Nacho Mas, OuiShare connector

Mesa redonda con expertos del sector de la economia colaborativa
donde se debatirdn las posibilidades de establecerse como un
nuevo modelo econdmico global y perdurable en el tiempo.

POR QUE BLABLACAR DESMONTO EL
“NUNCA HABLES CON DESCONOCIDOS”

13:00h-13:45h
Pabellén 5 - Economia Colaborativa

PONENTES:
- Daniel Lapesa, CEO Shipeer

¢Estamos dispuestos a asumir los riesgos de compartir nuestra
casa, nuestros coches o nuestros maleteros con desconocidos?
En la era de la economia colaborativa la clave de todo esta en
la confianza. La confianza y la seguridad que nos inspiran las
empresas y plataformas colaborativas pero sobre todo, la persona
con la que hemos conectado y que estd al otro lado de la pantalla.

CROWDFUNDING: UNA FORMA SOCIAL
DE FINANCIAR PROYECTOS

13:30h-14:30h
Centro Eventos - Sala 2G

PONENTES:

- Silvia Garcia Andreu, técnico Uniempren

- Marta Pizarro, responsable Comunicacién y Contenidos Ldnzanos
- Maxime Dodinet, responsable Espana y Latinoamérica My Major
Company

- Ana Rubio Ramon, directora webserie “Sin vida propia”
MODERADORA:

- Silvia Garcia Andreu, técnico Uniempren

Con las redes sociales e internet como parte de nuestra vida, las
formas tradicionales de financiacién convergen en una nueva, el
crowdfunding o microfinanciacion. Es decir, pequefias cantidades
de dinero que aportan muchas personas a través de plataformas
especializadas que, ademas, incluye un aliciente afiadido para los
mecenas anénimos: un sistema de recompensas que premia cada
aportacion.
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EL COWORKING, PRODUCTORES E
IMPULSORES DE LA ECONOMIA SOCIAL Y
COLABORATIVA

16:00h-16:30h
Centro Eventos - Sala 2G

PONENTES:

- Diego Tomas, cofundador y dinamizador PBC Coworking
- Jonathan Delgado, director y fundador Coffework

- Catalina Valencia, responsable Comunicacion

MODERADORA:
- Ménica Lledg, fundadora de Wayco

Los espacios de coworking son contenedores en los que personas
de diferentes ambitos profesionales y empresariales puedan
alinearse y en los que pueden surgir sinergias e incluso proyectos
colaborativos que en poco tiempo se pueden traducir en puestos
de trabajo.

EMPRENDER E INNOVAR EN EL MUNDO
AGRICOLA: CASOS DE EXITO

16:00h-17:00h
Pabellén 5 - Financiacion

PONENTES:
- Héctor Molina Fabra, fundador Elements
- Manuel Mata Notari, fundador Matafruit Naranjas

MODERADORA:
- Edurne Zubiria, directora Fundacidn Globalis

Mesa taller donde se presentaran diferentes iniciativas
empresariales enmarcadas en el sector agrario, lideradas por
jovenes valencianos. Es necesario innovar en el sector agricola.
Se trata de una tarea dificil, pero no imposible. Se presentaran
diferentes alternativas de jévenes que se han lanzado al mundo
del emprendedor, con proyectos empresariales vinculados al
sector agricola.

LA CONFIANZA COMO MONEDA DE CAMBIO
EN LA ECONOMIA COLABORATIVA

16:00h-16:45h
Pabellén 5 - Economia Colaborativa

PONENTE:
- Carlos Merodio Pérez, CMO Relendo.com

La economia se estd moviendo, transformando. Esta surgiendo el
llamado Consumo Colaborativo, apoyado en las nuevas tecnologias
que ya son parte de nuestra forma de vida: “usar en vez de tener”.
Es la propuesta de esta nueva forma de consumo. Pero, ¢ cudl es

la base de estas innovadoras formas de consumo?. Sin duda, para
poder llevarlas a cabo es necesaria una nueva moneda de cambio:
la confianza.

LA ECONOMIA SOCIAL COMO ESPACIO
DE REALIZACION HUMANA

16:30h-17:00h
Centro Eventos - Sala 2G

PONENTE:
- Rafael Benitez Giralt, consultor Direccion y Desarrollo de
Proyectos y Organizaciones

En el centro de las iniciativas de la economia social esta la persona.
Todo gira alrededor del ser humano y es él el que debe tomar las
riendas de su destino como arquitecto de su propia historia. El lema
“otro mundo es posible” (que parece tan antiguo y antisistema) es
rescatable, ya que hace pensar que otra forma de hacer las cosas
es posible.

MONEDAS SOCIALES ; UNA OPCIGN PARA
EL COMERCIO LOCAL?

17:00h-18:00h
Centro Eventos - Sala 26

PONENTES:
- Enric Montesa, socio Area Activa
- Gema Font Broch, gerente GMajuscula

MODERADOR:
- Edurne Zubiria, directora Fundacién Globalis

El objetivo de esta sesion es exponer la potencialidad de las
monedas sociales a la hora de estimular una economia con un
caracter local, social, ecolégico y equitativo. Se presentara el
Real, moneda social de Vila-real, y cémo se ha implementado en
la localidad. Conoceremos qué es, quien la puede utilizar, cémo se
puede utilizar y sus ventajas para los ciudadanos, los comercios,
las asociaciones y colectivos sociales.

EMPRENDIMIENTO LOCAL INNOVADOR
Y DE BASE TECNOLOGICA

17:00h-18:00h
Pabellén 5 - Financiacién

PONENTES:

- Diego Tomas, director PBC Coworking

- Jonathan Delgado, catalizador creativo y emprendedor en serie
MODERADOR:

Javier Gonzélez Cardona, presidente Federacion Estatal de
Profesionales del Desarrollo Local (FEPRODEL ]

Las agencias de Desarrollo Local y su personal técnico se
configuran como agentes clave del emprendimiento local innovador
y de base tecnolégica como fuente generadora de oportunidades
de negocio. Las politicas activas de empleo deben adaptarse a las
caracteristicas y necesidades especificas que se derivan de los
diferentes niveles de organizacidn territorial del estado, impulsando
y promoviendo el desarrollo en todos los tipos de territorio en los
que este se configura.

EMPRENDER DESDE LA ECONOMIA
DEL BIEN COMUN: START EBC UP!

18:00h-18:30h
Centro Eventos - Sala 2G

PONENTE:
- Ximo Ruiz, EBC Valencia

La Economia del Bien Comun es un movimiento internacional
econdmico y social iniciado en Austria el afio 2010. En tres
ambitos que consideramos fundamentales, municipios, sector
educativo y sector empresarial, proponemos nuevas formas de
actuacion basadas en los valores del fomento del bien comun. El
fundamento es un modelo de gestién de empresa digno, solidario,
sostenible, justo, democratico y transparente en el que se fomenta
intensamente la cooperacion frente a la competencia.

PRESENTACIO DE LES V JORNADES
DE DESENVOLUPAMENT LOCAL
DE LA COMUNITAT VALENCIANA

18:00h-19:00 h
Pabellén 5 - Financiacion

PONENTES:

- Ménica Bou, Jaume Portet y Ricard Calvo, miembros Grupo

de Investigacion en Desarrollo Territorial de la Universitat de
Valéncia (GRIDET] y coordinadores de las Jornadas de Desarrollo
Local de la Comunitat Valenciana (JDL)

El desarrollo local muchas veces se concibe con una visién muy
limitada que no responde a la realidad local, como si se tratara
s6lo de un asunto técnico o en dependencia de los recursos
destinados y disponibles para su puesta en practica. Si partimos
de la existencia de diversos modelos para el desarrollo de un
territorio y su poblacién, encontramos un escenario donde hay
diferentes politicas posibles de intervencién socio-econémica
sobre el territorio.
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AUTODIAGNGSTICOS

¢Quieres conocer cudles son tus debilidades y fortalezas, las de
tu proyecto emprendedor o las de tu empresa? El Autodiagnéstico
permite, a través de tests, conocer el grado de madurez de tuidea
de negocio, de internacionalizacién, disefio de producto, marca o
posicionamiento en internet entre muchas otras variables.

Ademds, podras contar con el asesoramiento personalizado y las
recomendaciones concretas de un grupo de coaches profesionales
en sesiones de 15 minutos, tanto individual como grupal.

Autodiagndstico individual

Test Emprendedor:

Analiza y valora la habilidad de identificar una oportunidad y
organizar los recursos necesarios para ponerla en marcha.

Test de la Idea de Negocio:
Evalta desde el punto de vista del marketing el interés de unaidea
0 proyecto empresarial y su grado de madurez.

Test de Disefo:

Primera valoracién sobre la percepcién del disefio del que puede
hacer uso el negocio en cuestion y extraccién de conclusiones
para detectar qué practicas funcionan y cuales no.

Test de Internacionalizacién:

Estudia la capacidad para la internacionalizacién de la empresa y
su competitividad en el mercado antes de lanzarse a la aventura
de la exportacion. En este apartado una respuesta positiva no es
garantia de éxito pero un resultado negativo, siindica la necesidad
de hacer cambios sustanciales.

Test de Posicionamiento (SEO):

Muestra la necesidad de optimizacién de dominios web para que
productos y servicios sean lo mas visibles posible y se traduzca
en ventas.

Responsabilidades de los emprendedores:

Esta herramienta permite descubrir hasta qué punto el
emprendedor es conocedor del entramado juridico-legal que
envuelve la actividad empresarial.

Autodiagnostico grupal

Emprender no tiene por qué ser una aventura en solitario. Este test
permite diferenciar entre distintos roles que deben desempefarse
en la creacion, el desarrollo y en el seno de una empresa: el
productor, el administrador, el emprendedor y el integrador.

Una persona no puede concentrar todos estos papeles con la
misma intensidad, por lo que resulta interesante saber qué
personas del grupo son mas aptas para unos u otros y de qué
manera profundizar en dichas habilidades, potenciando sus
puntos fuertes y rebajando los débiles.

Los interesados en analizar los resultados de su autodiagnésticos
podran tener una entrevista personal con expertos en el area de
asesoramiento empresarial por grupos que deberd solicitar cada
coordinador de grupo.




Asesoramiento general

« ASOCIACION DE EMPRESAS CONSULTORIA TERCIARIO AVANZADO
COMUNITAT VALENCIANA (AECTA)

« SENIORS ESPANOLES PARA LA COOPERACION TECNICA (SECOT)
« ASOCIACION ESPANOLA DE EMPRENDEDORES CIENTIFICOS

« DIRECCION GENERAL FAMILIA'Y MUJER

« ASOCIACION DE EMPRENDEDORES DE TORRENT Y HORTA SUD

« IVACE PARQUES EMPRESARIALES

« ASOCIACION DE EMPRESARIAS Y PROFESIONALES DE VALENCIA
EVAP

« FORINVEST

o AYUNTAMIENTO DE ALZIRA

« FUNDACIGN CAJA RURAL VILA REAL

« VALENCIA EMPRENDE (AJUNTAMENT DE VALENCIA)

o VIT VALENCIA (AJUNTAMENT DE VALENCIA)

« OFICINA IMPULSA JOVEN (AJUNTAMENT DE VALENCIA)

« ASOCIACIGN PROFESIONAL DE ASESORES FISCALES DE LA COMUNIDAD
VALENCIANA

« RED DE CENTROS DE TURISMO

« COLEGIO DE PUBLICITARIOS DE LA COMUNIDAD VALENCIANA

« COLEGIO DE AGENTES COMERCIALES DE VALENCIA COAC

« ASOCIACION ESPANOLA DE DIRECCIGN Y DESARROLLO

DE PERSONAS COMUNIDAD VALENCIANA (AEDIPE)

Asesoramiento en test individual

* ESCUELA EUROPEA DE LIDERES

* ASOCIACION DE EMPRESAS DE CONSULTORIA DEL TERCIARIO
AVANZADO DE LA COMUNIDAD VALENCIANA AECTA

* FEDERACIGN VALENCIANA D’EMPRESES COOPERATIVES DE
TREBALL ASSOCIAT DE LA COMUNITAT VALENCIANA (FEVECTA)
* [FEDES DESARROLLO DE NEGOCIOS

Asesoramiento Europa Oportunidades

* SEIMED-Enterprise Europe Network
e CLIMATE-KIC
e INNEON-Network for Eco-Innovation Investment
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Asesoramiento financiacion

o ACELERADORAS
Lanzadera
Momentum
Business Booster
Plug and Play
Social Nest
Climate Kic Acelerator CV

* BANCOS Y CAJAS
Banco Santander
Banco Sabadell
Ibercaja
Caixa Popular
Bankia
e FONDOSY ENTIDADES DE CAPITAL RIESGO
Sinensis
Angels Capital
Caixa Capital Risc
* ENTIDADES PUBLICAS
ENISA- Empresa Nacional de Innovacién S.A.
CDTI- Centro para el Desarrollo tecnoldgico Industrial
IVACE- Instituto Valenciano de Competividad Empresarial
* 0TROS
Bigban Angels-Asociacion Business Angels CV
SGR-Sociedad de Garantia Reciproca
CEEls- Centros Europeos de Empresas Innovadoras

Asesoramiento internacionalizacion

« CONSEJO DE CAMARAS DE COMERCIO, INDUSTRIA Y NAVEGACION
DE LA COMUNIDAD VALENCIANA

« [CEX ESPANA EXPORTACION E INVERSIONES

« [VACE INTERNACIONAL

» CONFEDERACION DE ORGANIZACIONES EMPRESARIALES DE LA
COMUNIDAD VALENCIANA (CIERVAL]

Consultores

CATEDRA EXCELENCIA Y DESARROLLO. UNIVERSITAT DE VALENCIA
DUBLINO Y ASOCIADOSS. L.
AUTONOMOSYPYMES

DESPACHO INTELIGENTE 2.0

IUSADE SERVICIOS JURIDICOS Y EMPRESARIALES
RICARDO LUZ Y ASOCIADOSS. L.

DARVIC SPAIN SL

ASESORIA VALCAVI

PROYECTO CICERO

MARGARILA IBERIAS. L.

MARIAN BELLES

BT2 ASOCIADOS

LA VALL FORMACION

ASDEF3D FORMACION Y SERVICIOS
MONTON-SOTOS ASESORES Y ABOGADOS S. L.
GOMEZ DE LAFLOR

AKTUA ABOGADOS & ECONOMISTAS

HGBS GLOBAL BUSINESS SERVICES

CAMARA VALENCIA

ASESORIA JULIO PERPINAN

ILUSTRE COLEGIO OFICIAL DE PUBLICITARIOS Y RRPP
FAES CV

VILAR AVING ASESORES S. L. P.

HABITAT TRIBUTARIO SL

ASESORES CONSULTORES HDEALBA, S. L.
GESTORIA ASESORIA TORRALBA
INTERNACIONALIZACION & GLOBAL BUSINESS S. L.
PSA CONSULTORES

OPENMINDSYSTEMS

DANIEL GUILLEN ROBLES

MARIA A. SANCHEZ

SAMPEDRO Y TORRES

ADLYPSE

LEVEL UP DESARROLLO

MAITE FINCH - EVOLUCIONA TALENTO

CENTRO EUROPEOQ DE COACHING EJECUTIVO

NACHO CAMBRALLA

IDENTIDAD ORGANIZACIONAL
ELENAVINUALES

MOLTAWEB

IDEANDO GROUPS. L.

TANTOSOFT.COM

OPEN-IDEAS: THE SOCIAL COMMERCE
PYMEASSISTANT

BEOPTIMUS SPAIN S. L.

INCURSION WEB

ESPINOSA CONSULTORES

G&P CONSULTING GROUPS. L. EVANZERO
GABINET DE COMUNICACIO COMUNICAT
NVENTIF

MKVALENCIA

VISUALEM

IMPACTO MARIPOSA

CARLOTTA DIGITAL

ARPCALIDAD

IFEDES CONSULTORES, S. L.

CR MANAGEMENT

GARRIGUES

IVACE

FEVECTA

ZANON & GIL ASOCIADOS
CONSULTORES MULTIDISCIPLINARES EMPRESARIALES
MEXIA ALGAR ABOGADOS

T4 FRANQUICIAS
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10:00h-10:30h
12:00h-12:30h
16:30h-17:00h
Pabellén 5 - Tablén de anuncios

e000c000cs00ccscccsccssoce

jAprovecha esta oportunidad para darte a conocer y aumentar tu
cartera de contactos! No te pierdas esta sesién guiada para promover
el intercambio de tarjetas y el fomento de nuevos contactos entre
los asistentes. El objetivo estd claro: crear sinergias entre las
empresas y profesionales participantes, provocar la ruptura diaria
laboral a través del contacto y la participacién posterior en el resto
de actividades.

SPEED NETWORKING:
TU OPORTUNIDAD EMPRESARIAL 1, 11 Y 111

10:30h-11:30h
12:00h-13:00h
17:00h-18:00h
Pabellén 5 - Speednetworking

¢Quieres conseguir clientes? ;Necesitas fortalecer tu red de
contactos y crecer a nivel profesional? ;Tu objetivo es dar a
conocer tus servicios como freelance? ;Buscas sinergias para
despegar tu startup o fortalecer tu proyecto? ¢ Necesitas socios?
Si has contestado ‘si’ a alguna cuestidn, te interesa asistir a esta
sesion. Se trata de una dindmica divertida en la que, durante 2
minutos, mantienes conversaciones de td a td con un gran nimero
de personas, consiguiendo asi el contacto profesional con ellas.

NETWORKING GRUPAL: EL ESPEJO

10:30h-11:30h
12:00h-13:00h
Pabellén 5 - Networking grupal

eeccccscccscce

El Espejo es una dinamica pensada para propiciar el contacto
y el acercamiento entre todos los participantes. Para ello, os
organizaréis en equipos y grupos con el fin de superar el reto de
El Espejo, haciendo uso de vuestras habilidades comunicativas
verbales. El objetivo es aprender y compartir.

SPEEDNETWORKING
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13:30h-14:30h

Pabellén 5 - Campus Emprendedor
*Dirigido Unicamente a personas invitadas

Reunidn para la exposicion de proyectos empresariales de jévenes
emprendedores de las siguientes universidades: Universidad
Miguel Hernandez, Universitat Politecnica de Valencia, Universitat
de Valencia (ADEIT), Universitat d’Alacant y Universitat Jaume |.

COMMERCIAL PITCH. CUENTALO Y COMPARTE

18:00h-19:00h
Pabellén 5 - Tablon de anuncios

No te pierdas las mejores presentaciones de un negocio al estilo
commercial pitch. Los participantes pueden hablar, cantar, hacer
mimica, teatro, disfrazarse. Veras las formas méas originales de
conectar con el publico y, por supuesto, nada de presentaciones en
powerpoint, videos o elementos multimedia. Una oportunidad de
conocer una empresa y captar clientes o, por qué no, un potencial
inversor o un socio.




EL SAMBORI DEL EMPRENDEDOR

09:00h-14:00h

Pabellén 5 - Plaza central
*No requiere inscripcidn previa

COORDINA:
Equipo Humano S. L.

¢Qué debe tener un emprendedor? A través del juego del Sambori
el equipo tendrd que decidir qué caracteristicas son basicas y
necesarias y cuales puede ir aprendiendo a partir de las anteriores:
1. El pilar del emprendedor: establecer metas, andlisis,
aprovechamiento de recursos, etc.

2. La estrella del emprendedor: dar forma a un proyecto.

3. El ser valiente: perder el miedo a emprender.

4. Fuente de sabiduria: generar ideas desde una apertura inicial
de mentes.

5. Mienterprise: actividades relacionadas con el marketing.

6. La vuelta de tuerca: ser flexibles, realizar ajustes y evaluar los
proyectos para su mejora/adaptacion a la realidad.

EL PLAN, LAAVENTURA DE EMPRENDER

10:00h-11:00h
12:30h-13:30h
Pabellén 5 - Taller 1

11:00h-12:00h
13:30h-14:30h

MODERADORA:
- Elena Esteve Fortaner, técnico creacidn empresas
Diputacién Castellon.

IMPARTE:
Centres de Dinamitzacié Econdmica i Social (CEDES),
Diputacié de Castelld.

Se trata de un juego de tablero en equipo sobre el proceso de
emprendimiento con el que podras conocer que es la cadena de
valor y trabajar de forma dindmica en la creacién de una empresa.
Esta actividad te permitird mejorar tus habilidades para identificar
oportunidades, desarrollar proyectos, orientarte a resultados,
enfrentarte a desafios y trabajar en red.

EGARU: DE LA IDEA AL MERCADO

09.00h-09.30h
10.00h-10.30h
11.00h-11.30h
12.00h-12.30h
13.00h-13.30h
Pabellén 5 - Taller 2

09.30h-10.00h
10.30h-11.00h
11.30h-12.00h
12.30h-13.00h
13.30h-14.00h

MODERADORES:
- Javier Villar Cloquell
- Francisco Salvador Barea

IMPARTE:
Kaparazoom

“Egaru. De la Idea al Mercado” pretende introducir mediante el
juego, los procesos basicos necesarios para llevar un proyecto al
mercado, desde su idea inicial, desarrollo posterior, proteccién de
lainnovacién y comercializacién.

¢ QUIERES EMPRENDER EN EQUIPO
A LAVEZ QUE VIAJAS POR EL MUNDO?

09.15h-10.15h
09.45h-10.45h
11.15h-12.15h
12.30h-13.30h

09.30h-10.30h
11.00h-12.00h
11.30h-12.30h
12.45h-13.45h

Pabellén 5 - Taller 3

MODERADORA:
- Ainhoa Rodriguez Fernandez

IMPARTE:
Florida Universitaria

Una dindmica activa en equipo con la que creards una idea de
negocio y aprenderas cudles son las fases que toda idea tiene que
superar para tener éxito. Desde el brainstorming, pasando por el
modelo de negocio utilizando la herramienta “canvas”, hasta llegar
a la presentacién del proyecto, mediante un pitch de 2 minutos
por equipo.

INCERTIVIDAD. EL JUEGO DE LEGO
PARA EMPRENDEDORES

10:00h-11:30h
12:00h-13:30h
Pabellén 5 - Taller 5

MODERADOR:
- Guzman Lépez, Explorando el Kilimanjaro

IMPARTE:
Florida Universitaria

Incertividad es una dindmica grupal disefada especificamente
para emprendedores con el fin de trabajar ciertas competencias y
herramientas necesarias para emprender.

* Comunicacién: mediante la construccién de una idea de negocio
con piezas de Lego.

* Gestién de la incertidumbre: con el uso de dados que representan
el azar.

* Trabajo en equipo: la construccién de las figuras permite a los
componentes del equipo organizarse para conseguir sus objetivos.
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TALLER CONSTRUYE TU ROBOT
CON ARDUINO

10:00h-11:00h
13:00h-14:00h
16:00h-17:00h
Pabellén 5 - Economia Colaborativa

MODERADOR:
- David Pistoni, organizador Makers UPV

Montaje practico de un mecanismo de robot haciendo una pequefia
explicacion tedrica previa sobre para qué sirve Arduino y qué tipo de
proyectos se pueden hacer con el mismo, asi como la introduccién
al caso practico.

LA MAGIA DE EMPRENDER

10:30h-11:30h
12:00h-13:00h
Pabellén 5 - Taller 4

MODERADORES:
- Lucia Rueda Gascé
- Rafael Adell Valero

IMPARTE:
Florida Universitaria

Aprende lamagia de emprender en equipoy compartir sensaciones,
emociones. Se trata de combinar mdusica interpretada con
escobas y una técnica “magica” de pintura. La idea parte del
convencimiento de que la manera idénea de trabajar es a través de:
lainterdisciplinariedad, el trabajo por proyectos y la cooperacion.

JUEGO SORPRENDEDORES

10:30h-11:15h 11:30h-12:15h
12:45h-13:30h 13:30h-14:15h
Pabellén 5 - Economia Colaborativa

COORDINADORES:
- Ménica Lledd, cofundadora y dinamizadora de Wayco
- Francisco Jiménez, organizador de Rich Dad Club Valencia

Este juego es interesante para la economia colaborativa ya
que plantea las relaciones profesionales como emprendedor/
empresario como algo mas alla de lo econémico, algo muy humano.
Precisamente, esa dimensién humana es la que puede potenciar la
econdmica hasta cotas mas altas de lo que se puede sospechar.
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Campus del Emprendedor:

* Universitat de Valéncia

* Universitat Politécnica de Valencia

* Universidad d’ Alacant

* Universitat Jaume | de Castell6

* Universidad Miguel Hernadez de Elche

* Red de Institutos Tecnolégicos de la Comunitat
Valenciana (REDIT)

* Red de Parques Cientificos Valencianos

* Banco de Patentes y Conocimiento

Economia Colaborativa
* Wayco

* Chiquiemprendedores

* Gigoing

* Shipeer

* Relendo

e Qiushare

Escuelas de Negocio

* Escuela de Negocios de la CAmara de Comercio

* EDEM Escuela de Empresarios

* ESIC Business Marketing School

* ESTEMA Escuela de Negocios Universidad Europea
* FEBF Fundacién de Estudios Bursatiles y
Financieros

* Florida Universitaria Escuela de Negocios

* INEDE Business School

* Escuela de Negocio CEU Valencia
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1. ENERGIA & SOSTENIBILIDAD, MEDIO
AMBIENTE Y CALIDAD

IdaiNature | La Pobla de Vallbona
www.idainature.com

Consumo Cero | Valencia
WWWw.ceroceo2.com

Onergetic | Valencia
www.onergetic.com

Impossible Green Factory | Castellon
www.impossiblegreenfactory.eu

AhincoSO0Stenible | Valencia
www.ahinco-sostenible.com

2. TECNOLOGIAS DE LA INFORMACIGN
Y LAS COMUNICACIONES

People- Tech | Addemuz
www.people-tech.es
GotSpots Software | Castellon
www.gotspots.eu

Stead Pro | Gilet
www.steadpro.com

Gplcloud | Valencia
www.gplcloud.com

Virtual Art. Valencia
www.virtualart.es

Casfid | Valencia
www.casfid.es

3D PrintingServices. Valencia
www.repro3d.es

EasyPyme | Valencia
www.easypyme.es
Regalamos.es | Valencia
www.regalamos.es

Grupo Lidera. San Antonio de Benagéber
www.grupo-lidera.com
Mabisy online | Alicante
www.mabisy.com

ASDEF3D - Formacidn y Servicios de Impresién 3D | Alcoi
www.asdef3d.com

3. INTERNET / DESARROLLO DE APPS /
REDES SOCIALES

Listenic, Online Insights | Valencia
www.listenic.com

InfinitooStudios | Valencia
www.infinitoostudios.com

Beefriends Social Networks | Alicante
www.beetuit.com

Nubeser Soluciones | Valencia
www.cenarysalir.com

Mifer LKT | Massamagrell
www.link-kt.com/login

Like at Home VLC | Valencia
www.likeathomevlc.com

Sciling | Valencia

Influencity | Valencia
wwwinfluencity.es

Beejoob | Valencia

OxidComunicacié | Valencia
www.oxidcomunicacio.com

Meetizer | Valencia
www.meetizer.com
Mabisy online | Alcoi
www.mabisy.com

4. MARKETING Y COMUNICACION

AudioAgencia | Valencia
www.audioagencia.com

Increnta | Algemesi

www.increnta.com

Mad Media Comunicacién | La Vila Joiosa
www.madmedia.es

Connect -Comunicacién Digital | Valencia
www.connext.es

Sitrus Integra | Chiva. Valencia
www.sitrus.es

Vectores Estratégicos | Valencia
whadtv.com

Creix Marketing | Valencia
www.creixmarketing.com

Socialnova | Silla
www.socialnova.es




Grupo Forestia 360 | Bétera
www.grupoforestia360.es

Utopick Cacao | Valencia
Alimentos Sin Residuos | Valencia
www.yosano.net

Modesk12 | Manises

Sibarita Estudio | Valencia
www.stopmurphy.com

Otus | Alicante
www.otus.es

Innova Espai | Valencia
www.innovaespai.com

Forgal Formacién y Consultoria | Valencia
www.forgal.es

Tecni-estudio Formacién y Empleo | Oropesa
www.tecni-estudio.com

VLC EduconsultingGroup | Valencia
www.educonsultingroup.com

Gobernatia | Valencia

Industrial Decoration | San Vicent del Raspeig
www.decoracionindustrial.com

Avanza Centro Cognitivo | La Valld’Uixo
www.avanzacognitivo.com

Gmajudscula | Vila-real
www.gmajuscula.com

EqualityMomentum | Castellén
www.equalitymomentum.com

Marinalia | Teulada
www.marinalia.es

Umnixokinnovation | Valencia

Hidmo Consultores | Paterna
www.hidmocustoms.es

I-Box Create | Torrent
www.iboxcreate.es
Mash Grupo | Castellén
www.mashgrupo.com

Materials&Designlnnovation | Valencia
www.madeinnovation.es

Ingenieria Interactiva del Ocio s.XXI | Valencia
www.amazingcity.es

Byom Opina | Manises

www.byomit.com

Tactac Marketing Gastrondmico | Bunyol
www.tactacmarketing.com

Noupertres Gestién Social | Valencia
www.noupertres.com

Singularu | Valencia

www.singularu.com

AB Surveyors - Peritajes Maritimos | Valencia
www.absurveyors.es

BetxiSpi | Betxi

www.innovaidea.es




EMPRENDERIDERS

10:00h-13.30h
Pabellén 5 - Emprenderiders

Videojuego que sirve para estimular la creacién de empresas y el
autoempleo entre los jévenes. El jugador se encuentra con varias
fases que van desde la idea inicial hasta la puesta en marcha del
negocio, pasando por los diferentes procesos administrativos o la
bisqueda de financiacién. Cada participante lanza un dado virtual
y durante el recorrido va sumando puntos con cada respuesta
acertada. El que consiga mayor nimero de éstas en 45 minutos
gana el concurso, demostrando tener un auténtico espiritu
emprendedor.

GAMESTORMING SHERLOCK1 Y II

10:00h-10:45h
11:00h-11:45h
Centro Eventos - Sala 1A

PONENTES:

- Francisco Torreblanca, director Sinania Marketing

- Paco Lorente, responsable Area Social Media Marketing, Sinaia
Marketing

- Carlos Guerrero, responsable Planificacion Estratégica y
Creatividad, Sinaia Marketing

En este concurso por grupos se les planteara un reto relacionado
con cémo crear productos o servicios totalmente nuevos para
nichos de mercado llamativos. Las ideas mas originales, creativas
y realizables seran las ganadoras.

ENTREPRENEURSHIP EXPERIENCIE

10:00 h-10:50h
Centro Eventos - Sala 2E

La mejor oportunidad para contar las vivencias personales
como emprendedor ante un publico deseando aprender de
errores y aciertos de otros valientes. Se trata de poner en comun
motivaciones, alegrias, desilusiones y consejos cosechados a lo
largo de la aventura emprendedora en primera persona.

COMMERCIAL PITCH

11:00h-11:50h
Centro Eventos - Sala 2E

iPromociona tu negocio! Los atrevidos tendran solo un minuto
para exponer su proyecto y empresa, producto o servicio. La
modalidad de la presentacion esta basada en el free style, sin
apoyo de powerpoints o cualquier otro elemento informatico.
Corbatas o disfraces, baile o declamacidn, palabras o gestos... todo
tiene cabida.

PENSANDO COMO EMPRENDEDORES
INNOVADORES 1Y I

12:00h-12:45h
13:00h-13:45h
Centro Eventos - Sala 1A

PONENTE:
- Javier Pagan, gerente y Coach negocios Activa-T

En este concurso de grupos tendrds que identificar diferentes
habilidades emprendedoras a través de ejemplos de pensamiento
lateral que te ofreceremos y con las que irds acumulando puntos de
una forma amena y dindmica con la ayuda de todos los miembros
de tu grupo.

ELEVATOR PITCH

12:00h-12:50h
Centro Eventos - Sala 2E

Exponer un buen modelo o plan de negocio es el mejor argumento
para convencer a un inversor. Presentarlo correctamente, saber
comunicarlo en un breve espacio de tiempo, es la clave. Cada
participante dispone de cinco minutos en este elevador para poner
a prueba sus capacidades y sacarles un beneficio.




ACTO DE ENTREGA DE PREMIOS
DE CONCURSOS DEL DPECV 2014

14:00h-14:30h
Centro de Eventos - Sala 1A

La IX edicién del DPECV 2014 convoca diferentes concursos en
el ambito de la motivacién empresarial que abarcan diferentes
actividades que se desarrollan todo el afio, asi como otras de
aprendizaje experiencial, en modalidades de participacién, tanto
individual como por grupos. Estas actividades son patrocinadas en
su conjunto por la Diputacién de Valencia.

ACTO DE ENTREGA DE PREMIOS Y
CLAUSURA DEL DPECV 2014

19:30h-20:15h
Centro de Eventos - Sala 3A

La jornada pondra su punto y final con la entrega de los Premios
2014 y las palabras de los representantes institucionales. Se
entregaran los galardones a las empresas innovadoras ganadoras,
alaentidad y centro educativo mas emprendedor.
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Concursos DPECV2014

1. Concursos Emprendeplus (e+)

Reconocimiento alas aportaciones realizadas por los participantes
enelBancodeldeas Emprendedorasalolargodelafioyatendiendo
a los diferentes ambitos territoriales y/o tematicos.

Participacidn individual:

* Experiencias emprendedoras

* Tengo unae-dea

* Future-ando

* Modelos de negocio

Participacién en grupos:

* Mejor comunidad emprendedora

* Juntos somos mas

2. Cuéntalo y comparte. Speaker “s Corner

El Speaker’s Corner ofrece tres oportunidades de dar a conocer las
propias experiencias innovadoras con limite de tiempo ante una
audiencia expectante.

* Entrepreneurship experience

* Commercial pitch

* Elevator pitch

3. EmprendeRiders
Videojuego para estimularla creacién de empresas y el autoempleo
entre los jovenes.

4. Selfies emprendedores

Dos modalidades de selfies durante el evento, grupales y originales,
para compartir en las redes sociales de Twitter e Instagram
utilizando el hashtag #FB14selfieEVN.

* Selfie Dinamizaci6n

* Selfie Evento

5. Fotografia

Comparte imagenes de la macrojornada en la web
diadelapersonaemprendedora.es con el hashtag #DPECV2014
indicando sesion o actividad dinamizadora.

* Mejores momentos

* Mayor participacion

Premios Focus Business, DPECV2014

Los premios de la IX edicién del DPECV2014, bajo el lema Focus Business, pretenden servir de impulso al emprendimientoy lainnovacién

en la Comunitat Valenciana y de homenaje a la trayectoria de aquellas empresas y profesionales que luchan por lograr el éxito en su

camino. 12 categorias diferentes reconocen la capacidad emprendedora local.

1. Mejor Empresa de Reciente Creacién
Reconocimiento: diploma y trofeo
Patrocina: Banco Santander

Premio: 3.000€

2. Mejor Empresa Internacionalizada
Reconocimiento: diploma y trofeo
Patrocina: Banco Sabadell

Premio: 3.000€

3. Empresa Creada por Jévenes Emprendedores
Reconocimiento: diploma y trofeo

Patrocina: Bankia

Premio: 1.500€

4. Empresa de Mujeres Emprendedoras
Reconocimiento: diploma y trofeo
Patrocina: Ayuntamiento de Valencia
Premio: 3.000€

5. Empresa de Mayores de 45 afios
Reconocimiento: diploma y trofeo
Patrocina: SECOT

Premio: 1.500€

6. Empresa TIC

Reconocimiento: diploma y trofeo
Patrocina: Obra Social IberCaja / Avalnet
Premio: 3.000€

7. Empresario Auténomo
Reconocimiento: diploma y trofeo
Patrocina: ATACV

Premio: 1.500€

8. Empresa Cooperativa
Reconocimiento: diploma y trofeo
Patrocina: Caixa Popular/ Fevecta

Premio: 1.500€

9. Empresa Ecoinnovadora

Reconocimiento: diploma y trofeo

Patrocina: Fundacién Eco-Raee s / Pvhardware Solutions
Premio: 3.000€

10. Mejor Empresa para Inversores
Patrocina: IVACE Financiacion
Premio: reconocimiento

11. Entidad Emprendedora en el Ambito Territorial
Reconocimiento: diploma y trofeo

Patrocina: Subdireccién de Promocién de Emprendedores
Premio: reconocimiento

12. Centro Educativo Emprendedor
Reconocimiento: diploma y trofeo

Patrocina: Subdireccién General de Emprendimiento,
Cooperativismo y Economia Social.
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ComunicaciényTV-Setde entrevistas

Emprendedores, ponentes y profesionales pasaran por el set de
entrevistas del Dia de la Persona Emprendedora, que se ubica
junto al Auditorio 1, en el Centro de Eventos. Sus experiencias, asi
como su participacién en el DPECV, seran recogidas a través de
breves entrevistas.
Durantetodalajornadaseretransmitiranmasde 8 horasdeemision
en streaming, a través de www.diadelapersonaemprendedora.es,
que incluirdn entrevistas y videos de participacion en la jornada,
asi como la difusion de algunas ponencias en directo.

Set de entrevistas Europa

Los ponentes que participan en el Area Europa Oportunidades
pasaran por un set de grabacion de entrevistas, ubicado en el
Pabellén 5, para repasar las claves de la apertura al mercado
internacional por parte de emprendedores y PYMES.

Quiosco

Las principales cabeceras econémicas, financieras y relacionadas
con lainnovacion y el desarrollo empresarial recalan en el quiosco
del emprendedor. Un punto de informacién, de acceso libre y
gratuito, ubicado en el Pabellén 5.

Libreria

Espacio que recopila las dltimas novedades editoriales
relacionadas con materias imprescindibles para el desarrollo de
toda empresa, desde Marketing y Social Media hasta Motivacién
y Estrategia.

Firma de libros

Varios autores de libros de cabecera para emprendedores y
empresarios se dan cita en el DPECV para firmar ejemplares y
saludar a los asistentes.




DESAYUNO CON MEDIOS

10:00h-11.00h
Pabellén 5 - Campus Emprendedor

Entrevistas de los medios de comunicacién con los
emprendedores de las siguientes universidades:

Universitat de Valéncia:

Antonio Yang Liu, socio fundador Mediterrasian
Diego Moya N3jera, gerente Entrenarme

Isabel Reig Catald, socia Fundadora

Alvaro Valladares Escutia

Fernando Silvestre Salido, socio Likentextil

Universidad de Alicante
Jonathan Delgado, CE0 Senssai y Coffework
Patricia Richart, cofundadora Bookmeeting

Universidad Miguel Hernandez
Verénica Gémez Carrasco, copromotora Oris Comunicacién
Vanesa Liberman Bravo, promotora Biomotivacion

Universidad Politécnica de Valencia IDEAS
Carlos Ferrando, CEO Closca Design

Guillermo Ruiz, CEO Be Roomers

Isaac Saneleuterio, Kibi toys

David Pistoni, Makers

José Campillo

Fundacién CPI
Jose Antonio Carrasco Herndndez, Co-Founder
Jose Antonio Maestre Celdran, Co-Founder

Universitat Jaume |

Jorge Aranda Escriche, administrador, coordinador y ventas
ARCARA DESIGNS [adn no registrado)

David Rodriguez Sanchez, CE0 Catness Game Studios

Raul Barrué Garcia, gerente bicicletasdeholanda.com
Cristian Artero Herreros, Estudiante Grado en Administracion
de Empresas

Lidia Benavent Margarit, estudiante UJI

Antoni Marqués Altava, ingeniero

Universidad Europea de Valencia
Pedro Martinez y Belén Pla, EsBlanc
Ricardo Candela




ENTIDADES COLABORADORAS

-AB SURVEYORS-PERITAJES MARITIMOS

-ABOGADO AMIGO

-ACCESEO

-ACTITUD CREATIVA

-ACTIU

-ACTIVA-T

-ADESP-AGENCIA DE DESARROLLO ECONGMICO Y SOCIAL DE PETRER
-ADEXA-ASOCIACION DE EMPRESARIOS DE XATIVAY LA COSTERA
-ADLYPSE-FEDERACIGN DE PERSONALTECNICO EN GESTION DE
DESARROLLO LOCAL DE LA COMUNITAT VALENCIANA

-AECOP LEVANTE-ASOCIACIGN ESPANOLA DE COACHING EJECUTIVO
-AECTA-ASOCIACION DE EMPRESAS DE CONSULTORIA TERCIARIO -
AVANZADO COMUNITAT VALENCIANA

-AEDIPE CV-ASOCIACION ESPANOLA DE DIRECCION Y DESARROLLO
DE PERSONAS DE LA COMUNITAT VALENCIANA
-AEPA-ASOCIACION DE EMPRESARIAS, PROFESIONALES Y
DIRECTIVAS DE ALICANTE

-AER-ASOCIACION DE EMPRENDEDORES RURALES
-AESEC-ASOCIACIGN DE EMPRESAS DE SERVICIOS DE ELCHE Y
COMARCA

-AFYDE-ASOCIACION DE FOMENTO Y DESARROLLO EMPRESARIAL.
EMPRESARIAS ALICANTE

-AHINCO SOSTENIBLE

-AIJU-INSTITUTO TECNOLOGICO DEL JUGUETE
-AIMPLAS-INSTITUTO TECNOLGGICO DEL PLASTICO

-AINIA CENTRO TECNOLOGICO

-AJEV-ASOCIACION JOVENES EMPRESARIOS DE VALENCIA
-AJUNTAMENT DE CASTALLA

-AJUNTAMENT D’ALZIRA, ADL IDEA ALZIRA

-AJUNTAMENT DE BENICARLG

-AJUNTAMENT DE GANDIA

-AJUNTAMENT DE MANISES, CDTE-CENTRO DE DESARROLLO
TECNOLGGICO EMPRESARIAL

-AJUNTAMENT DE PATERNA

-AKOE

-AKTUA ABOGADOS & ECONOMISTAS

-ALFATEC SISTEMAS

-ALICOACH

-ALIMENTOS SIN RESIDUOS

-ALMA CONSULTING

-ALTRIAM MEDIA EVENTS

-ANDANA COMUNICACION, S. L.

-ANGELS CAPITAL

-ANTEVENIOS. A.

-APAFCV-ASOCIACIGN PROFESIONAL DE ASESORES FISCALES DE LA
COMUNIDAD VALENCIANA

-APICV-ASOCIACION DE PROFESORES DE INFORMATICA DE LA
COMUNIDAD VALENCIANA

-ARPCALIDAD

-ARSYS

-ASDEF3D FORMACIGN Y SERVICIOS

-ASESORES CONSULTORES HDEALBA, S. L.

-ASESORIA JULIO PERPINAN

-ASESORIA VALCAVI

-ASNIE-ASOCIACION NACIONAL DE INTELIGENCIA EMOCIONAL
-ASOCIACION DE EMPRENDEDORES DE TORRENT Y HORTA SUD
-ASOCIACION EMPRENDEDORES E INNOVADORES SOCIALES (RUSSAFA
INNOVA)

-ASOCIACION ESPANOLA DE EMPRENDEDORES CIENTIFICOS
-ASOCIACION ESPANOLA DE FRANQUICIADORES

-ASOCIACION FEDERAL ESPANOLA PARA EL FOMENTO DE LA
ECONOMiA DEL BIEN COMUN

-ASOCIACION FUTBOLISTAS VALENCIAC. F.

-ATA CV-FEDERACION NACIONAL DE TRABAJADORES AUTGNOMOS DE
LA COMUNIDAD VALENCIANA

-AUDIOAGENCIA

-AUTONOMOSYPYMES

-AVAESEN-ASOCIACION VALENCIANA DE EMPRESAS DEL SECTOR DE
LAENERGIA

-AVALNET-ASOCIACION DE EMPRESAS Y PROFESIONALES DE INTERNET
DELACV

-AVANZA CENTRO COGNITIVO

-AVEP-ASOCIACIGN VALENCIANA DE EMPRESARIOS DE PLASTICOS
-AYUNTAMIENTO DE ALCOY

-AYUNTAMIENTO DE ALICANTE, AGENCIA LOCAL DE DESARROLLO
ECONGMICO Y SOCIAL

-AYUNTAMIENTO DE BENETUSSER, ADL

-AYUNTAMIENTO DE CASTELLON

-AYUNTAMIENTO DE CREVILLENT

-AYUNTAMIENTO DE ELCHE

-AYUNTAMIENTO DE PETRER, ADESP-AGENCIA PARA EL
DESARROLLO ECONOMIA SOCIAL

-AYUNTAMIENTO DE SANTA POLA, ADL

-AYUNTAMIENTO DE VALENCIA, SERVICIO DE INNOVACION Y
PROYECTOS EMPRENDEDORES, VALENCIA EMPRENDE, VIT
EMPRENDE, OFICINA IMPULSA JOVEN

-AYUNTAMIENTO DE XATIVA

-AYUNTAMIENTO ONDA

-AYZWEB

-BANCO SABADELL

-BANCO SANTANDER
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-BANKIA
-BARBADILLO ASOCIADOS

-BARKIBU

-BEEFRIENDS SOCIAL NETWORKS

-BEEJOOB

-BEOPTIMUS SPAINS. L.

-BETXISPI

-BIG BAN ANGELS

-BIOMIVAL

-BIOMOTIVACION

-BIONCOTECH

-BIONOS

-BIOPARC

-BIPOLAIRE ARQUITECTOS

-BOOMIMICRY IBERIA

-BROSETA ABOGADOS

-B-TOURISM

-BT2 ASOCIADOS

-BUSINESS BOOSTER

-BYOM OPINA

-CAIXA CAPITAL RISC

-CAIXA POPULAR

-CAMARA OFICIAL DE COMERCIO E INDUSTRIA DE ALCOY

-CAMARA OFICIAL DE COMERCIO, INDUSTRIA Y NAVEGACION DE
ALICANTE. INSTITUTO DE COACHING EMPRESARIAL

-CAMARA OFICIAL DE COMERCIO, INDUSTRIA Y NAVEGACION DE
CASTELLON

-CAMARA OFICIAL DE COMERCIO, INDUSTRIA Y NAVEGACION DE
VALENCIA, ESCUELA DE NEGOCI0S

-CARLOTTA DIGITAL

-CASFID

-CATEDRA EXCELENCIAY DESARROLLO. UNIVERSITAT DE VALENCIA
-CCo0

-CEC-CONFEDERACION DE EMPRESARIOS DE CASTELLON
-CEEIALCOY

-CEEI CASTELLON

-CEEI ELCHE

-CEEI VALENCIA

-CENTRO EUROPEO DE COACHING EJECUTIVO
-CEV-CONFEDERACION EMPRESARIAL VALENCIANA
-CHIQUIEMPRENDEDORES

-CIERVAL-CONFEDERACION DE ORGANIZACIONES EMPRESARIALES
DE LA COMUNIDAD VALENCIANA

-CINCOmasAPP

-CIPFP-CENTRO INTEGRADO PUBLICO DE FORMACIGN PROFESIONAL
AUSIAS MARCH

-CIPFP-CENTRO INTEGRADO PUBLICO DE FORMACION PROFESIONAL
MISLATA

-CLAVE MAYORSS. A. SGECR

-CLIMATE-KIC ACCELERATOR COMUNITAT VALENCIANA

-CLOSCA

-CLUB DE ORATORIA COMUNITAT VALENCIANA

-COAC-COLEGIO OFICIAL DE AGENTES COMERCIALES DE VALENCIA
-COEPA-CONFEDERACION EMPRESARIAL DE LA PROVINCIA DE
ALICANTE

-COEV-COLEGIO DE ECONOMISTAS DE VALENCIA
-COEVAL-CONFEDERACION EMPRESARIAL VALL D’ALBAIDA
-COFFEWORK

-COIICV-COLEGIO OFICIAL DE INGENIEROS EN INFORMATICA DE LA
COMUNIDAD VALENCIANA

-COITCV-COLEGIO OFICIAL DE INGENIEROS DE TELECOMUNICACIGN
DE LA COMUNIDAD VALENCIANA

-COLEGIO OFICIAL DE PUBLICITARIOS Y RELACIONES PUBLICAS DE
LA COMUNIDAD VALENCIANA

-COLEGIO OFICIAL GRADUADOS SOCIALES VALENCIA

-COMISION EUROPEA EN ESPANA

-COMPASS ESTRATEGIA

-COMUNICANDO EN RED

-CONNEXT COMUNICACION DIGITAL

-CONSEJO DE CAMARAS DE COMERCIO DE LA COMUNIDAD
VALENCIANA

-CONSELLERIA DE BIENESTAR SOCIAL; DIRECCION GENERAL DE
FAMILIA Y MUJER; INFODONA ALICANTE; INFODONA CASTELLON;
INFODONA VALENCIA; IVAJ-INSTITUT VALENCIA DE LA JOVENTUT;
GENERALITAT JOVE

-CONSELLERIA DE ECONOMIA, INDUSTRIA, TURISMO Y EMPLEO;
DIRECCIGN GENERAL DE COMERCIO Y CONSUMO; DIRECCION
GENERAL DE EMPLEO Y FORMACION DEL SERVEF; SUBDIRECCION
GENERAL DE EMPLEQ; SECRETARIA AUTONOMICA DE ECONOMIA
Y OCUPACION; SUBDIRECCION GENERAL DE EMPRENDIMIENTO,
COOPERATIVISMO Y ECONOMIA SOCIAL; AGENCIA VALENCIANA

DE TURISME; CdT-CENTRES DE TURISME; INVAT-TUR-INSTITUTO
VALENCIANO DE TECNOLOGIAS TURISTICAS; IVACE-INSTITUTO
VALENCIANO DE COMPETITIVIDAD EMPRESARIAL

-CONSELLERIA DE EDUCACION, CULTURA Y DEPORTE; DIRECCION
GENERAL DE CULTURA; DIRECCION GENERAL EVALUACION,
INNOVACIGON, CALIDAD EDUCATIVA'Y DE LA FORMACION
PROFESIONAL; DIRECCION GENERAL DE INNOVACIGN, ORDENACION
Y POLITICA LINGUISTICA; SUBDIRECCION GENERAL DE DEPORTE
-CONSELLERIA DE HACIENDA Y ADMINISTRACION PUBLICA;
DIRECCIGN GENERAL DE PROYECTOS Y FONDOS EUROPEQS
-CONSELLERIA DE PRESIDENCIA Y AGRICULTURA, PESCA,

ALIMENTACION Y AGUA; DIRECCIGN GENERAL DE RELACIONES CON
LA UNION EUROPEA

-CONSULADO DE COLOMBIA EN ESPANA
-CONSULTASESSION'S. L.

-CONSULTORES MULTIDISCIPLINARES EMPRESARIALES
-CONSUMO CERO

-CONSUMOCOLABORATIVO.COM

-CONVERSA COMUNICACIGN PARA EL COMERCIO, S. L.

-COTO CONSULTING

-CR MANAGEMENT

-CREIX MARKETING

-CROWDCUBE

-CUESTIGN PUBLICIDAD

-DANIEL GUILLEN ROBLES

-DARVIC SPAIN SL

-DEHESA DE SANTA MARIA

-DESE0S.ORG

-DESPACHO INTELIGENTE 2.0

-DIPUTACION DE ALICANTE

-DIPUTACION DE CASTELLON; CEDES-CENTRES DE DINAMITZACIO
-ECONOMICA | SOCIAL

-DOLORES CORTES, S. A.

-DR. FARNGS, S. L.

-DUBLINO Y ASOCIADOS S. L.

-E&S BUSINESS SCHOOL ESCUELA SUPERIOR DE NEGOCIOS
-EADE CONSULTING

-EASYPYME

-EATOUT

-EBC VALENCIA

-ECOCLAY

-ECOVAMOS

-EDDUCA

-EDEM-ESCUELA DE EMPRESARIOS

-EFIC-ESCUELA DE FORMACION INTEGRAL EN COACHING
-EGAUSS

-EIXAM ESTUDIS SOCIOLOGICS

-EL TALLER DE PINERO

-EL3MENTS

-ELZABURU & OLLEROS

-EMPRENDE VALENCIA

-ENERWORKS

-ENNIA INGENIERIA

-ENTORNO EMPRESARIAL

-ENTRENARME

-EOI-ESCUELA DE ORGANIZACIGN INDUSTRIAL

-EQUALITY MOMENTUM

-EQUIPO HUMANOSS. L.

-ERGOCV-ASOCIACION DE ERGONOMIA DE LA COMUNIDAD
VALENCIANA

-ESCUELA EURQPEA DE LIDERES

-ESCUELA POLITECNICA SUPERIOR DE ALCOY

-ESCURA CONSULTING

-ESIC BUSINESS MARKETING SCHOOL

-ESLIFE

-ESPINOSA CONSULTORES

-ESTIC-ASOCIACION EMPRESARIAL DEL SECTOR DE TECNOLOGIAS
DE LA INFORMACIGN Y DE LA COMUNICACION DE LA COMUNITAT
VALENCIANA

-ESTUDIPASTISSERIA.COM

-EVAP-ASOCIACION DE EMPRESARIAS Y PROFESIONALES DE
VALENCIA

-EVOVELO

-EXPLORANDO EL KILIMANJARO

-FABLAB VALENCIA

-FACTORY WEB

-FAES CV

-FCVRE-FUNDACIGN COMUNIDAD VALENCIANA-REGIGN EUROPA
-FEBF-FUNDACIGN DE ESTUDIOS BURSATILES Y FINANCIEROS
-FECAP-FEDERACION EMPRESARIAL COMARCAL DEL ALTO PALANCIA
-FEDAC-FEDERACION EMPRESARIAL DE L’ALCOIA Y EL COMTAT
-FEDERACION DEL TERCIARIO AVANZADO PROVINCIA ALICANTE
-FEPRODEL-FEDERACION DE PROFESIONALES DEL DESARROLLO
LOCAL

-FERIA VALENCIA

-FEVECTA-FEDERACIGN VALENCIANA DE EMPRESAS COOPERATIVAS
DE TRABAJO ASOCIADO

-FILMAC

-FINNOVAREGIO

-FJINTELLIGENCE

-FLAT TOWER IDEASS. L.

-FLORIDA UNIVERSITARIA, ESCUELA DE NEGOCIOS

-FORGAL FORMACION Y CONSULTORIA

-FORINVEST

-FUNDACIG CAIXA RURAL VILA-REAL

-FUNDACIGN ACAVALL

-FUNDACIGON BANCAJA

-FUNDACION ECO-RAEE'S

-FUNDACION GLOBALIS

-FUNDACION INCYDE

-FUNDACION JOSE NAVARRO

-FUNDACION NOVESSENDES

-GABINET DE COMUNICACIO COMUNICA'T

-GARRIGUES

-GESTORIA ASESORIA TORRALBA
-GERMAINE DE CAPUCCINI

-GIGOING

-GLOBALLY PEOPLE

-GLUTEN FREE FIBERS

-GMAJUSCULA

-GOBERNATIA

-GOMEZ DE LAFLOR

-GOTSPOTS SOFTWARE

-GPLCLOUD

-GRANSOLAR

-GREEN EUROPE, S. L.

-GROOPFY

-GROW UP LAUNCHING SCHOOL, S. L.
-GRUPO COMUNICATING

-GRUPO FORESTIA 360

-GRUPO IFEDES

-GRUPO LIDERA

-GRUPO OTP OFICINA TECNICA DE PREVENCION S. L.
-GRUPO VIROSQUE

-GRUPO YAAKUN

-G&P CONSULTING GROUP S. L. EVANZERO
-HABILITY GESTION DE PERSONAS
-HABITAT TRIBUTARIO SL

-HANGOUTON

-HEALTHTECH

-HENRIC-COLL & ANDRADE

-HERBOLARIO NAVARRO

-HGBS GLOBAL BUSINESS SERVICES
-HICOMAN, S. L. U.

-HIDMO CONSULTORES

-HOTEL MARTIN EL HUMANO

-HOUSEDOIT

-IAAC-INSTITUTE FOR ADVANCE ARCHITECTURE OF CATALONIA
-IBERCAJA

-IBIAE-ASOCIACION EMPRESARIOS DE IBI
-|I-BOX CREATE

-ICAV-COLEGIO DE ABOGADOS DE VALENCIA
-IDAINATURE

-IDENTIDAD ORGANIZACIONAL

-IFEDES CONSULTORES, S. L.

-IKEA

-ILUSTRE COLEGIO OFICIAL DE PUBLICITARIOS Y RRPP
-IMPACTO MARIPOSA

-IMPOSSIBLE GREEN FACTORY

-INCRENTA

-INCURSION WEB

-INDENOVA

-INDUSTRIAL DECORATION

-INFINITOO STUDIOS

-INFLUENCITYS. L

-INGENIERIA INTERACTIVA DEL OCIO S.XXI
-INICIADOR

-INNOAREA DESING CONSULTING

-INNOVA SPAI

-INSTITUTO INTERNACIONAL DE BIODANZA
-INTELECTIVA SOLUCIONES INNOVADORAS
-INTERNACIONALIZACION & GLOBAL BUSINESSS. L.
-INVESTORNET-GATE2GROW
-ITC-INSTITUTO DE TECNOLOGIA CERAMICA
-ITIINSTITUTO TECNOLGGICO DE INFORMATICA
-IUSADE SERVICIOS JURIDICOS Y EMPRESARIALES
-IVACE

-IVE-INSTITUTO VALENCIANO DE LA EDIFICACION
-IXTORIA

-JACOBSON RESEARCH
-JOVEMPA-FEDERACION DE ASOCIACIONES DE JOVENES
EMPRESARIOS DE LA PROVINCIA DE ALICANTE
-JOVEMPA ELCHE

-JOVEMPA L’ALCOIA-COMTAT
-KAPARAZOOM

-KCN CLUB NETWORKING

-KODOS LAB, S. L.

-KUKUPIA

-KUOMBO

-LA CALENDURETA

-LA DISPENSA VINO BAR

-LATIENDOLOGIA

-LAVALL FORMACION

-LAFARGE

-LANGUING

-LANZADERA

-LAS TRES SILLAS

- LEVEL UP DESARROLLO

-LEVEL UP DESARROLLO

-LEYNET

-LIFE BEACH CLUB

-LIKE AT HOME VLC

-LISTENIC, ONLINE INSIGHTS S. L.

-LOS SUENOS DE LA HORMIGA ROJA COOP.
-MABISY ONLINE

-MAD MEDIA COMUNICACIGN

-MAITE FINCH - EVOLUCIONA TALENTO

-MAKERS VLC

-MANCOMUNIDAD LA CANAL NAVARRES
-MANCOMUNITAT DE L’ALCOIA | EL COMTAT
-MARIA A. SANCHEZ

-MARINALIA

-MARIAN BELLES

-MARGARILA IBERIAS. L.

-MASH GRUPO

-MASQUESPACIO

-MATAFRUIT NARANJAS

-MATERIALS & DESIGN INNOVATION
-MEDITERRASIAN CONSULTING

-MEETIZER

-MESTRAL BUSINESS S. L.

-METAFELICIDAD

-MEXIA ALGAR ABOGADOS

-MIFER LKT

-MINISTERIO DE ECONOMIA Y COMPETITIVIDAD; ICEX-ESPANA
EXPORTACION E INVERSIONES; CDTI-CENTRO PARA EL DESARROLLO
TECNOLOGICO INDUSTRIAL

-MINISTERIO INDUSTRIA, ENERGIA Y TURISMO; ENISA-EMPRESA
-NACIONAL DE INNOVACION, S. A.

-MKVALENCIA

-MOBILENDO

-MOBINCUBE

-MODESK12

-MOMENTUM

-MONTON-SOTOS ASESORES Y ABOGADOS S. L.
-MORETHANGAMERS

-MY MAJOR COMPANY

-NACHO CAMBRALLA

-NDCS-NETWORKING DIRECTIVAS CASTELLON
-NEV COACHING & CONSULTING

-NEXT CAPITAL, SGECR

-NOMO CONCEPT, S. L.

-NONADA

-NOSTRAVANT, S. L. L.

-NOUPERTRES GESTION SOCIAL

-NUBESER SOLUCIONES

-NUNNA ONLINE

-NVENTIF

-OLLEROS ABOGADOS

-0L0S CONSEJEROS

-ONERGETIC

-OPEMED-OPERATIVA MEDIOAMBIENTAL, S. L.
-OPEN-IDEAS THE SOCIAL COMMERCE COMPANY
-OPENMINDSYSTEMS

-0TUS

-OUISHARE

-OXID COMUNICACIO

-PACTEM NORD-CONSORCIO PARA LA CREACION DE EMPLEQ
-PADIMA

-PARENTESIS. LOGISTICA DE LA CULTURAS. L.
-PBC COWORKING

-PEER TRANSFER

-PEOPLE TECH

-PLATAFORMA DEL VOLUNTARIADO DE LA COMUNIDAD VALENCIANA
-PLATAFORMA UNIDOS 8 DE MARZO
-PLAZALO.COM

-PLUG AND PLAY

-PRIONOMY

-PROFORMACION, S. L.

-PROGRAMAMOS

-PROMEDIACION CONSULTORIA Y FORMACION, S. L.
-PROYECTA INNOVACIGN

-PROYECTO CICERO

-PSA CONSULTORES

-PYMEASSISTANT

-Q’OMER BIOACTIVE INGREDIENTS, S. L.

-QUIBIM

-RAIN FOREST

-RANK

-RE-ACCION

-RECICLEAN

-RECYTECH IBERIA, S. L.

-REDIT-RED DE INSTITUTOS TECNOLOGICOS DE LACV
-REGALAMOS.ES

-RELENDO.COM

-REPCV-RED PARQUES CIENTIFICOS VALENCIANOS
-RESET SPAIN

-RICARDO LUZ Y ASOCIADOSS. L.

-S2 GRUPO

-SABOREATE Y CAFE

-SAC SERVICIOS

-SALES LAYER

-SAMPEDRO Y TORRES

-SCILING

-SECOT-SENIORS ESPANOLES PARA LA COOPERACION TECNICA
-SEQ REPORTS, S. L.

-SGR-SOCIEDAD DE GARANTIA RECIPROCA DE LA COMUNIDAD

VALENCIANA

-SHIPEER

-SIBARITAESTUDIO

-SINAIA MARKETING

-SINENSIS

-SINGULARU

-SITRUS INTEGRA

-SMART DATA PROTECTION

-SOCIALNEST

-SOCIALNOVA

-SOLARAYS

-SOLUCIONA FACIL

-SOMA COMUNICACION

-STARTUP ACADEMY

-STARTUPXPLORE

-STEAD PRO

-T4 FRANQUICIAS

-TACTAC MARKETING GASTRONOMICO

-TALENTS UNITED

-TALLERATOR

-TANTOSOFT.COM

-TAPMAN STUDIOS

-TECHNOFI

-TECNI-ESTUDIO FORMACIGN Y EMPLEQ OROPESA

-TEXYON GAMES

-THE BODY

-THE QUEEN VICTORIA

-TRADIGENIA

-TRAYMA TRADUCCIONES, S. L. U.

-TREZE MOTORBIKES

-TURISTICATE

-TYRIS SOFTWARE, S. L.

-T4 FRANQUICIAS

-UK TRADE & INDUSTRY BUSINESS CATALYST PROGRAMME
-UMNIXOK INNOVATION

-UNION GREMIAL

-UNIVERSIDAD CATGLICA DE VALENCIA SAN VICENTE MARTIR, INEDE
BUSINESS SCHOOL

-UNIVERSIDAD CEU CARDENAL HERRERA

-UNIVERSIDAD DE ALICANTE; BANCO PATENTES; 0BSERVATORIO
-UNIVERSITARIO INSERCION LABORAL; FUNDEUN
-UNIVERSIDAD DE SANTIAGO DE COMPOSTELA

-UNIVERSIDAD EUROPEA DE VALENCIA; ESTEMA ESCUELA DE
NEGOCIOS

-UNIVERSIDAD MIGUEL HERNANDEZ DE ELCHE; AREA
ORGANIZACION EMPRESAS; NAU DE LA INNOVACION; OBSERVATORIQ
OCUPACIONAL PROGRAMA EMPRENDEDORES UNIVERSITARIOS
-UNIVERSITAT DE VALENCIA, ADEIT-FUNDACIO UNIVERSITAT
EMPRESA, ANTENA UNIVERSITARIA | 0BSERVATORI D'INSERCIO
PROFESSIONAL | ASSESSORAMENT LABORAL (OPAL), CATEDRA
CULTURA EMPRESARIAL, CATEDRA DE ESTUDIANTE A EMPRESARIO,
GRIDET-GRUP D “ INVESTIGACIO EN DESENVOLUPAMENT
TERRITORIAL, INSTITUTO DE ECONOMIA INTERNACIONAL,
IIDL-INSTITUTO INTERUNIVERSITARIO DE DESARROLLO LOCAL,
PLATAFORMA UNIEMPREN

-UNIVERSITAT JAUME I, PARQUE CIENTIFICO, TECNOLOGICO Y
EMPRESARIAL CASTELLON ESPAITEC, CATEDRA INCREA, FUNDACION
-UNIVERSITAT JAUME | - EMPRESA. FORO JOVELLANOS DE FOMENTO
EMPRESARIAL, OFICINA INSERCION PROFESIONAL
-UNIVERSITAT POLITECNICA DE VALENCIA; CIUDAD POLITECNICA
DE LA INNOVACION; INSTITUTO IDEAS; FUNDACION GLOBALIDAD Y
MICROECONOMIA; MAKERS UPV

-UNOAUNO

-UTOPICK CACAD

-VALIDA INNOVATION

-VANYOU

-VAUGHAN RADIO Y TV

-VECTORES ESTRATEGICOS

-VILAR AVING ASESORES S. L. P.

-VIRTUAL ART

-VISUALEM

-VITEWARE

-VLC EDUCONSULTING GROUP

-VOICEMOD

-WATERPOWER

-WAYCO

-WAYRA

-WiguoT

-XKUTY ELECTRIC BIKES

-YADEMAS

-YEEPLY

-YOCOMOBIEN

-ZABALA INNOVATION CONSULTING

-ZANON & GIL ASOCIADOS

-ZUBI LABS

-ZURICH

-3D PRINTING SERVICES

-3DIDS.COM

-3ITRES
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