Capsula de Formacion;

Comunicacion para,

Convencer y Vender!

Como preparar una
oresentacion eficiente

Como Ejecutar esa presentacion
Como sobrevivir a los asistentes
Y ademas VENDER!
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adriana.rubio.peris@gmail.com www.adrianarubio.com
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Como preparar uno
oresentacion

® Existen dos fipos de presentaciones

Intfroduccion:
Generar Deseo

Objetivo:
Vender

Estructura:
Impactante

Comunicacion:
Activa, Feedback.

Cierre:
Venta.




Como preparar uno
oresentacion

Adriana Rubio Peris @AdrianaRubioP
adriana.rubio.peris@gmail.com
www.adrianarubio.com

Diles lo que quieres, pero diselo de
forma que quieran oirlo.

‘Recuverda que lo importante no
es que tu quieras vender, lo
importante es que ellos quieran
comprar.




Como preparar
oresentacion




CoOmo preparar una
oresentacion

® A la hora de preparar una presentacion por lo tanto, tenemos
qgue tener muy en cuenta el auditorio que va a escucharnos.

® Siempre partiremos nuestra presentacion del punto de vista de
nuestra audiencia.

® IMPORTANTE:
> 3CoOmo aprendiste a andar?
> sCOmo aprendiste a ir en bici
> 3COmo aprendiste a nadare
> Silas respuestas son:
Andando
Yendo en bici
O nadando,
> 3COmo crees que vas a apre

CORRECTO! Hablando.

Regla de oro:
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Cudntos de ustedes piensan que,
sCcomo es posible que en pleno
SXXI seamos capaces de volar al
espacio, y clonar animales y no
seamos capaces de inventar
aspiradoras mas pequenas, que no
hagan ruido y no pesen¢

sNadie lo ha pensado nuncag

O el extractor de humos, 3zes
necesario que haga tfanto ruido?g
qué parece que va a propulsion y
nos va a lanzar al espacio

Pues si ustedes son como yo, Yy
piensan que el silencio es un bien

muy  preciado, fienen  que
——escucharme

Mi nombre es Adriana Rubio y mi
empresa es Silence.

Nos dedicamos a la fabricacion
de electrodoméstico y pequeno

Les he ftraido de ejemplo ésta
aspiradora, compacta,  super
absorbente fotalmente

permitird pasa
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Como Comunicar
oAra generar
conflanza y vender

Contacto visual

Proyeccién vocal

Movimiento de manos y
brazos

Movimiento de pies y
caderas

Adrioncﬂébio
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(Cierre de la venta)i '}




VENDE TU IDEA en 5
minutos! Ejercicio
oractico.

1. Piensa en como obtener la
atencion de la audiencia

2. Consigue Establecer
puentes/Relaciones con la
audiencia, para ello has de
saber équién va a escucharte?

3. Presentarles la solucion

4, Céntrate en describir
beneficios/ventajas
5. Cierra el proceso. Diles lo que

han de hacer.




ANIMO Y A VENDER!




