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Actividades relacionadas con el emprendedurismo,
impartidas por parte del personal especializado del CEET
Valencia:

Seminario de Motivacion Empresarial y Autoempleo:

Miércoles, 17 de febrero de 10:00 a 12:00 h.

Objetivos:

e Sensibilizar acerca del emprendedurismo, proporcionando
informacion y recursos disponibles

e Reforzar la posibilidad de autoempleo como salida

profesional e* | pm

e Dar a conocer el Plan de Empresa
Seminario para la Creacidon de Empresas:
Miércoles, 10y 24 de febrero de 16:30 a 20:00 h
Objetivos:

e Motivos para emprender

e (Cdmo financiar proyectos innovadores
e Plan de Empresa. Aspectos técnicos:
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Recursos Humanos;

Marketing;, Operaciones/Produccion;

Econdmico-Financiero, Estructura Juridico-Legal

El objetivo de este boletin
mensual es establecer una
comunicacion con el entorno

Las lineas de mediacion o lineas ICO, ofrecen préstamos con
largos plazos de amortizacion, tipos de interés preferencial y
sencilla tramitacion. Las Entidades Bancarias se encargardn
de analizar los proyectos y aprobar la concesion de los

préstamos: ’
f ( (o)

Instituto de Crédito Oficial

e [CO Empresas y Emprendedores
e JCO Internacional
e JCO Innovacién Fondo Tecnoldgico

WWW.ICO.eS

Lineas vigentes hasta diciembre 2016

La denominacién “European Business Innovation Centres
(EU\BIC)” es una marca registrada cedida por la Comisién
Europea a EBN y que, en base a la
evaluacién realizada de las actividades
y buenas prdcticas del CEEI Valencia,
renueva un afio mds su certificado como
EU|BIC, al cumplir con los criterios de calidad exigidos por la
Comision Europea.

eublic

certified by ebn

Mas informacion: www.ebn.eu
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Objetivos:

Conocer las herramientas basadas en la Inteligencia
Emocional y la Programacién Neurolingiiistica (PNL)
aplicadas a la gestién comercial.

Preparar al vendedor en la aplicacién practica de dichas
herramientas durante la entrevista de ventas para la mejora
de sus resultados comerciales.

Programa:

e Las competencias de éxito. Proactividad, combatividad
y efectividad.

e La Inteligencia Emocional aplicada al proceso de la
negociacion.

e La venta estructurada, sus premisas y sus etapas.

e (CoOmo preguntar y como responder, la base del éxito

comercial.

(Por qué el cliente me debe elegir? Las 10 razones.

Jueves, 11 de febrero de 16:30 a 20:00 h.

Objetivos:
Cémo alinear un equipo para encontrar soluciones.
Comprender la inteligencia inherente al equipo como
entidad. Confiar y entrenar la capacidad de respuesta frente a
problemas.

Mejorar la atmosfera general en el seno de una empresa.
Conseguir hablar de “nosotros” y no del “yo

Programa:

Concepto de Inteligencia Social y Relacional

Circuito relacional

Positividad y toxicidad en los equipos

Influencia de las relaciones en los resultados

Patrones toxicos de comunicacion en las relaciones

Antidotos y herramientas para una comunicacién

efectiva

Técnicas de cohesion en el equipo

e Energias y habilidades para implementar la alineacion
y sinergias

Jueves, 25 de febrero de 16:30 a 20:00 h.
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"Proyecto cofinanciado por los Fondos FEDER, dentro del
Programa Operativo FEDER de la Comunitat Valenciana 2014-2020"

www.ceei-valencia.com

www.emprenemjunts.com

Parc Tecnologic. Avda. Benjamin Franklin,12
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Una manera de hacer Europa




