N Introduccion/Validacién de clientes

La validacién de clientes trata de demostrar que el negocio que se identificd y confirmé en la fase de disefio puede convertirse en un modelo de negocio repetible y/o escalable,

que pueda generar un volumen de clientes necesario para crear una empresa rentable.

Test de validacion de clientes

éConocemos las caracteristicas principales del producto? éConocemos la demanda real de nuestro producto/servicio?

éExiste un mercado potencial suficiente? ¢éTienes identificados a los nichos de compradores?

éSabemos donde podemos encontrar a nuestros clientes? ¢Has establecido una politica de precios?

éHemos obtenido feedback del valor percibido? ¢Has determinado los canales de comunicacion y venta?
¢Has puesto a prueba el ciclo de venta del producto?
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